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SEGUROS

EL POTOSI

| Amilado

Preguntas para redactar tu
propuesta de valor

Resolver las problematicas de los prospectos:

1- ¢A qué problematica se enfrentan mis clientes?

Aliviar sus dolores:

2. ¢Cuales son los dolores de los clientes y cobmo puedo
ayudar a aliviarlos?

Acciones que generan felicidad:

3. ¢Como puedo generar felicidad a mis clientes?



