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Fortsatt stark tillvaxt - ARR upp 37 7%,
tempovaxling med ny organisation

Perioden 1juli - 30 september 2019

Annual Recurring Revenue (ARR), uppgick per 2019-09-30 till 38,0 MSEK (27,7 MSEK per 2018-09-30)
vilket motsvarar en tillvaxt pa 37.2 %.

De repetitiva avtalsintékterna dkade med 30,3 % till 8,8 MSEK. Dessa uppgick darmed till 984 % (904 %) av
de totala intakterna.

Nettoomsattningen steg med 20,8 % till 9,0 MSEK (7.5 MSEK).

EBITDA uppgick till -4,4 MSEK (0,4 MSEK) och resultatet fére skatt var -6,3 MSEK (-1,2 MSEK).

EBITDA per aktie blev -0.45 SEK (0,04 SEK) och resultatet fore skatt per aktie uppgick till -0,64 SEK (-0,13 SEK).
Eget kapital uppgick vid periodens utgang till 35,9 MSEK (42,2 MSEK per 2019-06-30) och till 3,65 SEK/aktie
(4,28 SEK/aktie per 2018-06-30).

Perioden 1januari - 30 september 2019

De repetitiva avtalsintakterna ¢kade med 42,7 % till 274 MSEK (19,2 MSEK). Dessa uppgick darmed till 95,5 %
(87,0 %) av de totala intakterna for perioden.

Nettoomsattningen steg med 32,0 % till 28,7 MSEK (21,7 MSEK).
EBITDA uppgick till -8,3 MSEK (0,9 MSEK) och resultatet fore skatt var -14,0 MSEK (-39 MSEK).

EBITDA per aktie blev -0,84 SEK (0,12 SEK) och resultatet fére skatt per aktie uppgick till -142 SEK (-0,52 SEK).

Denna information &r s&dan information som Litium AB (publ) &r skyldigt att offentliggéra enligt EU:s marknadsmissbruksférordning.
Informationen lémnades, genom nedanstaende kontaktpersons férsorg, for offentliggérande den 8 november 2019 ki 8.00.
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Annual Recurring Revenue (ARR)
ARR-vardet motsvarar arliga adterkommande avtalsintakter fran existerande kunder fér kommande 12
manader. Det innebar att ARR kan ses som en miniminiva fér de nastkommande 12 manadernas intakter.

For en fullstandig definition av ARR se avsnittet "Kommentarer till den finansiella informationen’”.

Tillsammans med kundnojdhet &r ARR Litiums viktigaste nyckeltal. Eftersom kunderna tenderar att stanna
lange med Litium har varje ny ARR-krona ett hogt varde for bolaget.

ARR uppgick per 2019-09-30 till 38,0 MSEK vilket motsvarar en tillvaxt pa 372 % sedan 2018-09-30
da ARR uppgick till 277 MSEK. Litiums mal ar att ARR ska éverstiga 30% pa arsbasis.

Annual Recurring Revenue (ARR) - utveckling de senaste 12 kvartalen:

ARR (MSEK)
38,0 38,0
40,0
350
300
250
20,0
15,0
100
50
00
S S q/o\“ S L P ,7/0\% o\‘b L P
™ g 9 > & 9 9 )
e G e} @ e ) et e <8 [es e

LITIUM AB (PUBL) - DELARSRAPPORT TREDJE KVARTALET 2019



Viktiga héandelser under perioden

Monika Pers utsags till ny CFO

Monika Pers ersatter Daniel Drambo som ny finanschef och tilltrader i november. Monica har tio ars erfarenhet
som finanschef och business controller. Hon kommer narmast fran Procuritas Capital Investors, dar hon
byggde upp Procuritas finansfunktion. Sebastian Ahlskog ér tillférordnad CFO tills Monika Pers tilltrader.

Vd Henrik Lundin avgick efter 15 ar i bolaget
Litiums vd Henrik Lundin beslét efter en dialog med styrelsen att lamna sitt uppdrag. Henrik Lundin har
arbetat i bolaget sedan 2004 och varit vd sedan 2016.

Patrik Settlin utsags till ny vd

Patrik Settlin utsags till ny vd med tilltrade den 10 februari. Patrik Settlin har tidigare haft flera ledande roller
inom Komplett Group och har &ven varit vd for CDON.com. Narmast kommer han fran en roll som Chief
Product Officer (CPO) pa Visma Spcs. Till dess att Patrik Settlin tilltrader har Peder Holmberg, nuvarande
partnerchef, utsetts till tillférordnad vd.

Litium och Voyado i samarbete fér framtidens omnikanal

Lojalitetsplattformen Voyado erbjuder helhetslésningar for kundlojalitetsarbete och som en del i Litiums mal-
sattning om att bli ett naturligt nav inom e-handel fér framtidens omnikanal ingick Litium och Voyado ett sam-
arbete som skapar nya mojligheter att folja kundresan hela vagen och utveckla dialogen efterhand.
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VD har ordet

| samband med nyemissionen i maj 2018
kommunicerade Litium att den fortsatta tillvaxten
skulle vara hogre an marknadens med en tillvaxt av
arsvardet pa ARR pa minst 30 %. Vi har 6vertraffat
detta mal varje kvartal sedan dess och arets tredje
kvartal &r inget undantag med en tillvaxt pa 37 %.

Tillvéxten drivs av saval nykundsforsaljning som tillvaxt
i befintlig kundbas och intakter fran det kontinuerligt
vaxande ekosystemet. | absoluta tal har vi adderat 8 4
MSEK i nytt ARR jamfort med tredje kvartalet 2018.

Aven om tredje kvartalet generellt sett &r ett lugnare
kvartal, sa ar vi inte ndjda med ARR-tillvaxten mellan
andra och tredje kvartalet 2019. Lat mig aterkommma
till bade varfor kvartalet ser ut som det gor och varfor
detta ar ett tillfalligt hack i kurvan.

Nettoomsattningen tkade med 21 % jamfort med
tredje kvartalet foregaende ar och uppgar till 9,0
MSEK. Sett éver de forsta tre kvartalen 2019 har
intaktstillvaxten varit stark och uppgar till 32 %.
Under kvartalet har kostnaderna okat till stor del
forklarat av tva orsaker. Dels en tempovéaxling
dar vi har rekryterat flertalet nya medarbetare,
Okat marknadsaktiviteterna och genomfért en
omstrukturering av hela verksamheten med tagna
kostnader av engangskaraktar pa drygt 2 MSEK.

Trots att vi dvertraffar malet ar utfallet for tredje
kvartalet, som konstaterats, svagt. Orsakerna ar
dels ndmnda omstrukturering, vilken ar nédvandig
for var fortsatta tillvaxtresa och dels etableringen

pa nya marknader (Norge och Danmark) som har
tagit langre tid an forvantat. Vi ar dock overtygade
om att de férandringar som genomférts och den
tempovaxling som nu sker, markant kommer att tka
affarsmoéjligheterna p& samtliga marknader. Aven
om expansionen gatt ndgot langsammare an vad vi
hoppats sa &ar infrastrukturen nu pa plats i bade Norge
och Danmark och vi erbjuder en kraftfull I6sning med
lokala partners och lokala team. Vart att notera &r att
ARR-tillvaxten mellan andra och tredje kvartalet aven
paverkats negativt av omférhandlade avtal.

Ett kvitto pa att positioneringen av vart produkt-
erbjudande ar ratt, ar att kvartalets nya kunder ar B2B-
foretag, dar A-tooling och Movetech ar tva exempel.
Det ar inom detta segment som digitaliseringen gar
som snabbast just nu och var styrka, att attrahera
produktdrivande bolag inom bade B2B och B2C,
starker var marknadsposition. Ett annat kvitto pa
denna utveckling ar att antalet certifierade Litium-
konsulter i vart partnernatverk okar stadigt, vilket ar
grundlaggande for var fortsatta tillvaxt.

Vi expanderar inte bara geografiskt utan aven vart
kunderbjudande. Samarbetet med Voyado, som
annonserades under kvartalet, betyder att Litium
nu erbjuder sina kunder allt en marknadsledande
lojalitetsplattform kan krava i form av unika kund-
upplevelser och verktyg for en accelererad for-
saljining. Skalbarheten aterspeglar sig aven i den
produktutveckling som sker, med stort fokus pa
"connectivity”, dar vi dppnar upp for en dkad extern
utveckling av integrerade tjanster i Litium. Resultatet
i kundnytta ar tydligt - bredare produkterbjudande,
okad flexibilitet och lagre agandekostnad.

Sedan viktigast av allt, under kvartalet har vi lyckats
med flera kritiska rekryteringar, alla nyckelspelare

i det team som nu ska ta Litiums affar till nasta

niva. Laget kommer att ledas av tilltradande VD,
Patrik Settlin (tilltrader i februari -20), som har bade
erfarenhet av och kunskap om att driva tillvaxt inom
digitala affarer t ex fran Komplett, CDON och nu
senast VISMA. Med ny ledning och starka team pa
alla funktioner, har Litium aldrig varit battre rustat for
en fortsatt kraftfull expansion.

Nu ligger fokus pa att maximera affaren for vara
kunder under det viktiga fjarde kvartalet, som bjuder pa
ett digitalt fyrverkeri med Black Friday, Cyber Monday,
Black Week, julhandel och annandagsreor. Litiums
kunder ar redo for att sla nya rekord - stay tuned!

Peder Holmberg, acting CEO

LITIUM AB (PUBL) - DELARSRAPPORT TREDJE KVARTALET 2019



Om Litium

Marknaden

Litiums malmarknad &r stora och medelstora féretag
som vill 6ka forsaljningen och kundlojaliteten i de
digitala kanalerna. Den digitala handeln, e-handel,
ar en central del av det digitala skifte som paverkar
hela samhallet. Foretag utan en strategi for att
digitalisera sin affarsmodell och férsaljningsmodell
riskerar att inte bara se sin férsaljning stagnera utan
helt konkurreras ut.

Den hoga tillvaxttakten pa e-handelsmarknaden
drivs av forandrade kopbeteenden hos kunder inom
bade B2C och B2B. Enligt siffror fran PostNord/
HUI Research rapport "E-barometern Q2" vaxte
e-handeln totalt i Sverige under andra kvartalet 2019
med 13%. Under 2018 var omsattningen 77 miljarder
och prognosen for 2019 ar 88 miljarder kronor vilket
motsvarar en tillvaxttakt pa 14 %, enligt motsvarande
rapport for helaret 2018.

B2B-FORETAGENS DIGITALA HANDEL | SIFFROR

Andel B2B-féretag i olika branscher
som anvander sig av digital férsaljning
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EDI (direktintegration mellan féretag) eller liknande? Bas: Samtliga respondenter.

Svensk

B2B-handel

I mars 2019 slappte Litium for tredje aret i rad sin
undersokning av den digitala handeln mellan foretag
(B2B) - "Svensk B2B-handel 2018". Rapporten finns
tillganglig pa http:/www.svenskb2bhandel.se.

Litiums plattform for digital handel (e-handel) ar
anpassad bade for forsaljning till konsument och
foretag. Bolagets kundstock bestéar av ca halften
B2C- och halften B2B-kunder. Detta gor att Litium

B2C-ehandelns omsattning (mdkr):
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av partihandlare och grossister
erbjuder digital férsaljning

* | arets studie uppger totalt sett 43 % av de tillfragade
B2B-féretagen att de saljer digitalt. Samtidigt visar
studien pa tydliga skillnaden i installningen till digital
handel mellan olika branscher och storlekssegment.

* Medan 81% av féretagen inom parti- och grossist-
handel och 74 % av distributérerna/aterférsaljarna
séljer digitalt gér endast 23 % av konsult- och tjanste-
foretagen det. Bland de tillverkande féretagen saljer
idag drygt halften (53 %) digitalt.

QLITIUM

har kunskap om affarsbehoven for detaljhandeln,
renodlade e-handlare, varumarken samt grossister
och kvalificerad B2B-forsaljning. Litium ar val
positionerat med stora majligheter att véaxa genom
ett starkt erbjudande och manga ledande referens-
kunder. Nagra exempel inom B2C-handel &r Lindex,
Jollyroom, Nordic Feel och Revolution race. Exempel
inom B2B-handel ar PostNord, Stralfors, Swedish
Match och Tingstad.
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Verksamheten

Litium &r ett renodlat mjukvarubolag med e-handels-
plattformen Litium 7 och Litium Accelerator. Den
dominerande leveransformen for Litiums e-handels-
plattform ar via molnet. Att kdpa plattformen som
molntjanst ger laga trosklar att komma igang och
adderar varde genom integrerade kringtjanster och
analysverktyg. Modellen ger kunden mojlighet att
vaxa friktionsfritt i ett mycket stort spann bland
annat genom en pay-per-use modell. Ett tryggt

satt for kunden att betala baserat pa tillvaxt och en
mojlighet for Litium att dka sina intakter i takt med
att kundernas forsaljning okar.

En annan viktig del i Litiums erbjudande ar bolagets
noggrant utvalda och omfattande ekosystem av
leverantérer av specialistfunktioner och kringtjanster.
Till dessa hor betalningsleverantorer, olika typer av
analys- och sokverktyg, e-post marknadsforing,
marketing automation och andra typer av system
som Litiums kunder har behov av for att optimera
sin forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
ekosystempartners ar Klarna, DIBS, PayEx, Nosto,
Loop54, Apsis och Voyado.

Litium far intakter av ekosystemet via olika typer

av ‘revenue share™-modeller och ekosystemet ar
strategiskt viktigt for bolaget for en stark och snabb
tillvaxt. Den digitala utvecklingen, i synnerhet nar det
géller e-handeln, gar mycket snabbt. For att kunna
ha det starkaste och mest relevanta erbjudandet for
varje kund vid varje tid bedémer Litium att det ar
battre att samarbeta och integrera med de starkaste
leverantérerna for varje specialistomrade an att
utveckla alla delar internt.

Litiums e-handelsplattform och Litium Accelerator
Karnan i Litiums plattform bestar av tre delar - en
e-handelsmotor som skoter kampanjer och order-
mottagning (OMS), ett centralt produkthanterings-
verktyg (PIM) och ett kraftigt publiceringsverktyg
(CMS). Delarna ar helt integrerade och skapar
tillsammans basen for ett foretags digitala process.

Den senaste versionen av Litium (Litium 7) har upp-
levelsen i fokus och ar utvecklad fér att vara det
naturliga navet i morgondagens e-handelslésningar.
Genom ett helt nytt tekniskt ramverk och nytt CMS
(Content management system) har vi i grunden fér-
andrat hur man i Litium skapar och publicerar innehall
till olika marknader och i olika digitala kanaler. Med
Litium 7 vill vi gora det enklare for e-handlare att
bygga varumarke och erbjuda produkter i alla kanaler
och pa alla marknader. Vi gor det mojligt att skapa
den basta varumarkesupplevelsen och en enhetlig
kundupplevelse for omnikanal och unified commerce.

Litium Accelerator &r den béasta grunden for en
e-handel eller aterforsaljarportal, baserad pa Litiums
plattform. Genom att bygga e-handelsprojektet pa
en flexibel standardlésning (baserad pa best practice)
kan kunderna korta sin time-to-market och lagga
resurserna pa det som skapar mervarde och
konkurrensfordelar. Dessutom sanks framtida under-
hallskostnader da Litium star for vidareutvecklingen
av all basfunktionalitet. | Litium Accelerator 7
introducerade vi ny teknik och ett helt nytt affars-
lager, vilket varit efterfragat av partners utvecklare
som vill kunna arbeta mer fristdende nar man
bygger l6sningar. Det sista lagret for en fullfjadrad
e-handelslosning star Litiums ekosystem och
implementationspartners for.

ACCELERATOR
STOREFRONT

EDGE
3rd PARTY

CONNECT
WEB APIs

ON DEMAND

Partnernatverket

Litiums natverk av implementationspartners ar
centrala i bolagets affarsmodell och bestar av storre
generella IT-kosultféretag, e-handelsspecialiserade
webbyraer och olika typer av digitala kommunikations-
byraer, samtliga med hog kompetens och erfarenhet
inom digital handel.

Forsaljning, implementering av I6sningen pa platt-
formen och kontinuerlig leverans gérs tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor sa viktigt att
bolagets partners har ratt kompetens, affars-
massighet och haller en hég serviceniva. Litium
vill arbeta med de béasta och gér en noggrann
utvardering av alla foretag som vill bli partners.

For att kvalitetssakra och kontinuerligt utveckla
kompetensen for utvecklare, l6sningsarkitekter och
séljare hos partners, har Litium ett certifierings-
program. Totalt bedémer Litium att dver 600
personer idag jobbar med Litium och plattformen

i Sverige, Norge och Danmark. Exempel pa
implementationspartners ar Columbus, Cloudnine
och Knowit.
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Ekonomisk oversikt, tredje kvartalet och
forsta 9 manaderna 2019

Ekonomisk éversikt (SEK) Q32019 Q32018 9man 2019 9 man 2018
Nettoomséttning 9 035257 7 476 687 28693741 21739798
EBITDA -4388825 345562 -8293698 914 024
EBITDA/aktie -045 0,04 -0,84 012
Resultat fore skatt -6288509 -1233494  -13961121 -3 919 498
Resultat/aktie -0.64 -013 -142 -0,52

2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31

Balansomslutning 51606 530 65234388 63473163
Eget kapital 35908459 51087738 49524079
Eget kapital/aktie 365 519 503

Antal aktier 9843776 9843776 9843776
Soliditet 69,6% 78.3% 78,0%

EBITDA och resultat fore skatt per aktie ar beraknade utifran genomsnittligt antal registrerade aktier for
respektive period.
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Kommentarer till den finansiella informationen
Foregaende period redovisas inom parentes.

Intakter

Nettoomsattningen steg i tredje kvartalet med 20,8 %
jamfort med motsvarande period féregaende ar till
9,0 MSEK. Intaktsokningen drevs framst av tillvaxten
av avtalsintakter. Andelen repetitiva avtalsintakter
uppgick till 98,4 % av nettointakterna (90,4 %).

Arets forsta 9 manader steg intakterna med 32,0 %
till 28,7 MSEK och andelen repetitiva avtalsintakter
uppgick under arets forsta 9 manader till 95,5 % av
nettointakterna (87,0 %).

Kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 16,5 MSEK i tredje
kvartalet (9,6 MSEK) vilket, i likhet med andra
kvartalet, &r en dkningstakt pa 72 % jamfort med
samma period foéregaende ar. Kostnadsutvecklingen
ligger nagot fore plan da vissa satsningar tidigare-
lagts fran planerad start i 2020 till att starta under
2019 samt att en omorganisation som initierades
och slutforts under kvartalet.

Anledningen till tidigarelaggningen av satsningar
kopplade till Litiums produkt och erbjudande ar att
dessa initiativ beraknas ge tydligt positiva resultat pa
tillvaxttakten. Syftet med den omorganisation som
genomforts har varit att skapa dkad tydlighet for
Litiums olika kompetensomraden, att 6ka resurserna
for att kunna mota okad efterfragan av Litiums
erbjudande samt att sakerstalla ratt kompetens for
en fortsatt snabb tillvaxt. Omorganisationen har lett
till okade kostnader av engangskaraktar om drygt

2 MSEK.

For arets forsta 9 manader uppgick rorelse-
kostnaderna till 46,0 MSEK (28,8 MSEK). Okningen
drivs av offensiva initiativ i linje med vad som
kommunicerades i samband med férra arets ny-
emission och ar framforallt hanforliga till marknads-
foring och forsaljning samt till den geografiska
expansionen.

Resultat

EBITDA-resultatet for det tredje kvartalet uppgick till
-44 MSEK (0,3 MSEK) och periodens resultat fore
skatt var -6,3 MSEK (-1,2 MSEK).

EBITDA-resultatet uppgick de forsta 9 manaderna
2019 till -8,3 MSEK (0,9 MSEK). Resultatet fore
skatt var -14,0 MSEK (-39 MSEK).

Bolagets huvudfokus att vaxa ARR kvarstar. Planen
att bli ledande i Norden, som presenterats i samband

med forra arets nyemission, medfor dkande forluster
under 2018 och 2019. Fran 2020 vantas forlusterna
minska och 2021 beddms verksamheten na
|6nsamhet.

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna under tredje kvartalet uppgick till
31 MSEK (2,7 MSEK), en 6kning med 15,3 %.
Avskrivningarna uppgick till 1,9 MSEK (1,6 MSEK)
vilket &r en 6kning med 20,6%.

Kassafléde och finansiell stallning

Periodens kassafléde uppgick till -5,9 MSEK (17.9
MSEK). Under tredje kvartalet 2018 tillférdes bolaget
en emissionslikvid pa 24,0 MSEK.

Tillgangliga likvida medel vid periodens utgang upp-
gartill 76 MSEK (27,5 MSEK). Bolagets check-
rakningskredit uppgar per 2019-09-30 till 3 MSEK.

Soliditeten uppgick vid periodens slut till 69.6 %
(78,3 % per 2018-09-30).

Arligt repetitivt avtalsvarde, ARR

Annual Recurring Revenue (ARR), uppgick per
2019-09-30 till 38,0 MSEK (277 MSEK) vilket
motsvarar en tillvaxt pa 37.2 %.

Definition av Annual Recurring Revenue (ARR):
fasta avtalsintakter kommande 12 manader plus
genomsnittliga rorliga avtalsintakter enligt nedan
formel. Bada delarna ar exklusive tillvaxt fran nya
och befintliga kunder samt exklusive antagande av
churn (kunder som kommer att lamna Litium samt
omférhandlade kundavtal).

Arsvarde for rorliga avtalsintakter definieras som
de fyra senaste kvartalens sammanlagda varde
uppraknat med tillvaxten de narmast foregaende
rullande fyra kvartalen enligt:

(Q3+Q2+Q12019+Q4 2018) * (Q3+Q2+Q1 2019+
Q4 2018) / (Q2+Q1 2019+Q4+Q3 2018)

Annual Recurring Revenue
(ARR) steg 37.2 %

Intakterna ¢kade 20,8 %
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Ovrig information

Aktieagarinformation

Kortfakta om Litiums aktie
Litiums aktie ar noterad pa Spotlight Stock Market.

Namn: Litium

Kortnamn: LIT]

ISIN-kod: SEO007387246
Antal aktier: 9 843 776
Antal réster: 9 843 776
Kvotvarde: 10 SEK

Antal aktiedgare: 1200

Narstaendetransaktioner

Inga materiella narstdendetransaktioner har skett
under perioden.

De tio storsta aktiedgarna per 30 september 2019

Agare Antal Kapital/Raster
FastPartner AB 189 77177 1928 %
Avanza Pension 677 298 6,88 %
Mikael Lindblom 510175 518%
Swedbank forsakring 478 430 4,86 %
RGG ADM-Gruppen

AB (Tagehus Holding

AB) 454 374 462 %
Lars Karlsson 438926 446 %
Aktia Nordic MIC 425433 432 %
Fredrik Osterberg 350 000 356 %
Allan Engstrom 258 238 2,62 %
Nordnet

Pensionsforsakring 216 398 220 %
Summa 10

storsta dgarna 5706 989 5798 %

Finansiell kalender

Kommande rapporteringstillfallen:
Bokslutskommuniké 2019, 20 februari 2020.
Kvartalsrapport Q1 2020, 29 april 2020.
Ordinarie bolagsstamma 29 april 2020.

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som
ar framatblickande. Faktiska framtida resultat kan
skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som
kan paverka bolagets resultat utgors av bland annat
den generella marknadsutvecklingen for e-handeln,
konkurrenssituationen, effekten av ekonomiska
omstandigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker. Nuvarande
och tillganglig finansiering bedéms vara tillracklig for
att sakerstalla fortsatt drift.

Den finansiella informationen i denna rapport har
inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 8 november 2019

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Luntmakargatan 42

111 37 Stockholm

1200 aktieagare
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Finansiell information

For detaljerad beskrivning av bolagets redovisningsprinciper, se arsredovisningen for 2018.

Resultatrakning

Belopp i SEK 2019-07-01 2018-07-01- 2019-01-01- 2018-01-01-
2019-09-30 2018-09-30 2019-09-30 2018-09-30
Nettoomsattning 9035257 7476687 28693741 21739798
Aktiverat arbete for egen rakning 1201312 1016 304 3470 661 3369 328
Ovriga rérelseintakter 1440 -79 796 2680 -76 726
10 238 009 8413195 32167082 25032400
Rérelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -60NB6I0  -3947752 -18 831947 -11917 796
Personalkostnader -8400706 -4122204 -21244696 -12200 580
Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar -1880546 -1559620 -5564614 -4703038
Ovriga rérelsekostnader -214 518 2323 -384137 -
Roérelseresultat -6 269 371 -1214058 -13858312 -3789014
Resultat fran finansiella poster
Ovriga ranteintakter och liknande intakter 261 3157 1150 4220
Rantekostnader och liknande kostnader -19 399 -22 593 -103 958 -134 704
Resultat efter finansiella poster -6 288 509 -1233 494 -13961120 -3 919 498
Resultat fore skatt -6288509 -1233494  -13961120  -3919498
Skatt pa arets resultat - - - -
Arets/periodens resultat -6 288 509 -1233 494 -13 961120 -3 919 498
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Balansrékning

Belopp i SEK 2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31
Tillgadngar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklings-
arbeten och liknande arbeten 35407886 30235726 31989473
35407886 30235726 31989473
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 63 737 36 610 35663
Inventarier, verktyg och installationer 1405152 224 004 442124
1468 889 260 614 477787
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernforetag 117 700 117 700 117 700
117 700 117 700 117700
Summa anlaggningstillgangar 36994475 30614040 32584960
Omsattningstillgangar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 4471873 3285751 5824786
Upparbetad men gj fakturerad intakt 1454 904 2207882 2261422
Ovriga fordringar 242 804 1236167 48182
Forutbetalda kostnader och
upplupna intakter 860 583 439 569 344 409
7 030 164 7169 369 8478 799
Kassa och bank 7581891 27450980 22409 404
Summa omséttningstillgangar 14612055 34620348 30888203
Summa tillgadngar 51606 530 65234388 63473163
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Balansrékning

Belopp i SEK 2019-09-30 2018-09-30 2018-12-31
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Bundet eget kapital
Aktiekapital (6 593 776 aktier) 9843776 7443776 9843776
Nyemission under registrering - 2400 000 -
Fond for utvecklingsutgifter 28921172 20173783 22931590
38764948 30017559 32775366
Fritt eget kapital
Overkursfond 59767 285 59706141 59767285
Balanserad vinst eller forlust -48 662 654 -34716465 -37474272
Periodens resultat -13 961120 -3919497 -5544 300
-2 856 490 21070179 16 748 713
Summa eget kapital 35908459 51087738 49524079
Langfristiga skulder
Ovriga skulder till kreditinstitut 750 000 1750 000 1500 000
750 000 1750 000 1500 000
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut 1000 000 1250000 1000 000
Leverantorsskulder 3498808 3254058 3251965
Skulder till koncernforetag 251395 251395 251395
Skatteskulder 302106 1793 460 192 169
Ovriga kortfristiga skulder 1248 618 343532 1278 049
Upplupna kostnader och
forutbetalda intakter 8647144 5504205 6 475 506
14948 071 12396 650 12449 084
Summa eget kapital
och skulder 51606 530 65234388 63473163
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Kassaflodeanalys 2019-07-01- 2018-07-01-
Belopp i SEK 2019-09-30 2018-09-30
Den I6pande verksamheten
Resultat efter finansiella poster -6288509 -1233494
Justeringar for poster som inte ingar i kassaflodet, m m 1914 958 1559 620
-4 373 551 326126
Betald inkomstskatt 61180 -79 998
Kassafléde fran den I6pande verksamheten fére
férandringar av rérelsekapital -4 312 371 246128
Kassaflode fran forandringar i rorelsekapital
Okning (-) /Minskning (+) av rérelsefordringar 2028355 -1098 300
Okning (+) /Minskning (-) av rérelseskulder -90 875 -2 014 116
Kassafléde fran den I6pande verksamheten -2 374891 -2 866288
Investeringsverksamheten
Forvarv av immateriella anlaggningstillgangar 2905328 -2656163
Forvarv av materiella anlaggningstillgangar -156 636 0
Kassaflode fran investerings-verksamheten -3 061964 -2 656 163
Finansieringsverksamheten
Nyemission - 24 000 000
Emissionskostnader - -
Salda teckningsoptioner 35000 -
Amortering av lan -500 000 -620 815
Kassafléde fran finansieringsverksamheten -465 000 23379185
Periodens kassaflode -5901855 17856734
Likvida medel den 1juli 13 483 746 9 594 246
Likvida medel den 30 september 7581891 27450980
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Eget kapital Fond for

Bundet eget kapital Aktiekapital utv.utgifter

Ingédende balans 9843776 22931590

Transaktioner med &gare

Nyemission - -

Summa 9843776 22931590

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - 5989 582

Summa - 5989582

Vid periodens utgang 9843776 28 921172
Balanserad Arets

Fritt eget kapital Overkursfond vinst el forlust resultat

Ingédende balans 59767285 -37474272 -5544300

Transaktioner med &gare

Utgivna teckningsoptioner - 345 500 -

Summa 59767285 -37128772 -5544 300

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - -5989 582 -

Disposition enl

arsstammobeslut - -5544 300 5544 300

Summa - -11533 882 -

Periodens resultat - - -13 961120

Vid periodens utgang 59767285 -48662654  -13961120
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QLITIUM

Litium AB (publ) ar en molnbaserad e-handelsplattform som
hjalper till att accelerera férsaljningen for stora och medelstora
foretag inom bade B2B och B2C. Lindex, NordicFeel och
Jollyroom &r nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter
dver S miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom
sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och ar noterat
pa Spotlight Stock Market i Stockholm.

Litium AB (publ) | Luntmakargatan 42, 111 37 Stockholm | +46 8 586 434 00 | info@litium.com | www.litium.se



