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Positiv inledning av aret,
ARR + 442 % pd arsbasis

Litium i sammandrag

Perioden 1januari - 31 mars 2019

Annual Recurring Revenue, ARR’, uppgick per 2019-03-31till 33,77 MSEK (23,42 MSEK per 2018-03-31)
vilket ger en tillvaxt pa 44,2 % sedan 2018-03-31.

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 42,3 % till 9,09 MSEK jamfort med samma period 2018. Dessa
uppgick darmed till 96 % av de totala intakterna fér det férsta kvartalet 2019 (90 % motsvarande period fére-
gdende ar).

Nettoomsattningen steg med 32,5 % och uppgick till 9,53 MSEK (719 MSEK motsvarande period 2018).

EBITDA uppgick till -0,96 MSEK (0,62 MSEK motsvarande period 2018) och resultatet fore skatt var
-2,83 MSEK (1,02 MSEK).

EBITDA per aktie blev -0,10 SEK (0,09 SEK) och resultatet fore skatt per aktie uppgick till -0,29 SEK (-0,15 SEK).

Eget kapital uppgick vid periodens utgang till 46,93 MSEK (49,52 MSEK per 2018-12-31 och 24,92 MSEK
per 2018-03-31) och till 4,77 SEK/aktie, att jamfora med 5,03 SEK/aktie per 2018-12-31 och 3,78 SEK/aktie
2018-03-31.

Resultatutvecklingen éar i linje med den tidigare kommunicerade planen att bli den ledande aktéren i Norden.
Investeringar sker fortlépande i sélj, marknadsféring och nya marknader.

* Fran och med forsta kvartalet 2019 &ndras definitionen av de rorliga avtalsintakternas arsvarde i ARR. Istallet
for att anvanda de tva senaste kvartalen i uppskattningen av arsvardet anvands de fyra senaste kvartalen med
en tillvaxtupprakning. Anledningen &r att det fjarde kvartalet, med bade julhandeln och "black week’, blir alltmer
dominerande och basta majliga arsvardesuppskattning uppnas néar alla kvartal inkluderas i berakningen.

Med tidigare modell for uppskattning av det rorliga arsvardet hamnar ARR per 2019-03-31 pa 34,2 MSEK
jamfort med nu redovisade 33,8 MSEK vilket motsvarar en tillvaxt sedan 2018-03-31 pa 46,2 % jamfort med
nu redovisade 44,2 %. For detaljerad beskrivning av férandringen las mer under rubriken "Annual Recurring
Revenue, ARR" nedan.
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Annual Recurring Revenue (ARR)*

ARR &r Litiums viktigaste nyckeltal (tillsammans med kundnsjdhet) och motsvarar bolagets arligen ater-
kommande intakter. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange med Litium har varje ny krona ARR ett
hogt varde for bolaget.

ARR-vardet motsvarar arliga aterkommande avtalsintakter fran existerande kundbas for kommande 12
manader exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt exklusive churn. Det innebar att ARR kan ses
som en miniminiva for de nastkommande 12 manadernas intakter.

*Fran och med forsta kvartalet 2019 justeras definitionen av hur arsvardet av de rérliga avtalsintakterna
uppskattas i ARR. Anledningen ar att det fjarde kvartalet, med bade julhandeln och "black week’, blir alltmer
dominerande och for basta mojliga arsvardesuppskattning vid varje tidpunkt kravs en berékning som
kontinuerligt tar hansyn till alla fyra kvartalen.

For 2018 stod de rorliga avtalsintakterna for 17 % av det totala ARR vardet och justeringen av definitionen ger i
nuléget inga vasentliga skillnader av ARR men bedéms ge en forbattrad uppskattning och stabilitet framat.

Annual Recurring Revenue (ARR) - utveckling
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Prickad linje = trend

ARR uppgick, med den justerade uppskattningen av arsvardet for de rorliga avtalsintakterna, per 2019-03-
31pa 33,8 MSEK (34,2 MSEK enl tidigare definition) och tillvaxten uppgick till 44,2 % jamfert med 2018-
03-31(46,2 % enligt tidigare definition). Tillvaxten for férstakvartalet uppgick till 5,6 % (7.2 % enligt tidigare
definition). Tillvaxten i det forsta kvartalet &r i linje med plan samtidigt som bolaget presterar starkare an plan
sett till 12-manaders utvecklingen.
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Annual Recurring Revenue (ARR) - definition och justerad definition
Tidigare definition

ARR = fasta avtalsintakter kommande 12 manader + genomsnittliga rorliga avtalsintakter de tva senaste
kvartalen omraknad till arstakt. Bada delarna ar exklusive tillvéxt fran nya och befintliga kunder samt
exklusive churn.

| den justerade definitionen férandras inte vardet av de fasta avtalsintakterna da dessa inte ar en uppskattning
utan representerar faktiska forvantade intakter exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt exklusive
churn. Dessa utgjorde 83 % av ARR 2018.

Den nya definitionen for uppskattning av arsvardet av de rérliga avtalsintakterna ér:

Arsvarde rérliga avtalsintakter = De fyra senaste kvartalens sammanlagda niva multiplicerat med tillvaxten
mellan denna niva och de narmast foregadende rullande fyra kvartalens niva enl;

Rorliga avtalsintakter (Q1 2019+Q4 2018+Q3 2018+Q2 2018) * (1+((Q1 2019+Q4 2018+Q3 2018+Q2 2018)
/(Q4 2018+Q3 2018+Q2 2018+Q1 2018)

Detta ger en fortsatt konservativ uppskattning av arsvardet for de rorliga avtalsintakterna da tillvaxttakten, i
arstakt, av dessa historiskt varit vasentligt hogre an den rullande tillvaxttakten som anvands i formeln.

Nedan diagram visar den historiska utvecklingen av ARR enligt bade den nya och tidigare definitionen. Som
synes ger férandringen inga storre skillnader i ARR i nulaget men beddms ge en forbattrad uppskattning
och stabilitet framat.
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Roda staplar representerar ARR med den nya justerade uppskattningen av det rérliga arsvardet, bla den
tidigare. Justeringen ger i forsta kvartalet 2019 ett lagre varde for ARR med 0.4 MSEK. Tillvaxttakten pa
arsbasis hade med den tidigare definitionen varit 46,2 % jamfort med nu redovisade 44,2 %. Likasa hade
tillvaxten i forsta kvartalet varit 7.2 % jamfort med nu redovisade 5,6 %. Over tid ar skillnaderna sméa men
Litium bed®dmer att den nya definitionen for uppskattningen av de rorliga avtalsintakternas arsvarde blir den
basta och stabilaste framgent.

LITIUM AB (PUBL) - DELARSRAPPORT FORSTA KVARTALET 2019



Viktiga héndelser under perioden

Den 29 januari 2019 holls extra bolagsstamma i Litium AB. Extra bolagsstamman beslutade att inratta ett
teckningsoptionsbaserat incitamentsprogram om maximalt 600 000 teckningsoptioner som var och en
ger ratt att teckna en aktie. For detaljerad information se: www.litium.se/investor-relations.

Extra bolagsstamman beslutade &ven att entlediga Lars Olof Norell fran hans uppdrag som styrelseordférande
och att utse Johan Rutgersson till ny styrelseordférande. Det noterades att Lars Olof Norell kvarstar som

styrelseledamot.
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VD har ordet

Efter den starka avslutningen av 2018, med manga
nya kunder och hog aktivitet, har inledningen av aret
fortsatt i ett hogt tempo. Trots att forsta kvartalet ar
sasongsmassigt lugnare efter Black Week och jul-
handeln, bibehaller vi den goda tillvaxten och éver-
traffar vara hogt satta mal for tillvaxt av den ater-
kommande intaktsbasen, ARR (Annual Recurring
Revenue). ARR véxte med 44 % under det senaste
aret och 6 % under kvartalet.

Intakterna vaxte med 32 % jamfort med forsta
kvartalet 2018. Den underliggande intaktstillvaxten
ar annu starkare da den starka kundtillstromning i
fiarde kvartalet lett till stérre fokus pa on boarding av
nya kunder och partners snarare an debiterbart stod
i projekt vilket gjort att intakter fran konsulttjanster
var vasentligt lagre an forsta kvartalet 2018.

En battre indikator for intaktstillvaxten ger utvecklingen
av de repetitiva avtalsintakterna. Dessa 6kade med
42 % jamfort med motsvarande period foregaende
ar drivet av stark tillvaxt i molntjansten vars intakter
Okade med 57 % jamfort med samma period. Den
positiva utvecklingen gor att Litium i forsta kvartalet
redovisar den storsta andelen repetitiva avtalsintakter
i forhallande till totala intakter ndgonsin; 96 % (90 % i
forsta kvartalet 2018).

En viktig bidragande faktor till det 6kade tempot i
nykundsanskaffningen ar den lyckade lanseringen
av senaste huvudversionen av var digitala handels-
plattform, Litium 7. Med Litium 7 och de tidigare

kommunicerade satsningarna inom salj och marknads-

foring pa bade befintliga och nya marknader ar vi
pa god vag att sékra positionen som den ledande
aktoren i Norden.

Bland nya kunder vill jag speciellt namna Eleven
som efter sitt forvarv av Litium-kunden Nordicfeel
valde Litium for bade Elevens och Nordicfeels
fortsatta e-handelssatsningar. Beslutet bygger pa

de goda erfarenheter och framgangar Nordicfeel har

haft med Litium bade som e-handelsplattform och
partner genom aren.

| mars presenterade vi for tredje aret i rad under-
sokningen "Svensk B2B handel” i samarbete med
Svensk Digital Handel. Med 599 respondenter

ar det Nordens stérsta undersokning om digital
handel mellan féretag. Och trenden &r glasklar,
svenska B2B-foretag tror pa digitala affarer och
fortsatter att vaxla upp sina satsningar i digitala

kanaler. | samband med slappet genomfordes en
roadshow dar undersodkningen presenterades och
resultaten diskuterades bland deltagande B2B-
foretag. Intresset var stort och samtliga event blev
fullbokade. Studien har aven fatt ett stort genom-
slag generellt inom branschen vilket starker Litiums
position och varumarke som ledande aktér inom
e-handel.

Under mars deltog vi aven pa den storsta bransch-
massan i Sverige, D-Congress, dar bland annat
Lindex holl ett mycket uppskattat féredrag om sin
e-handelsresa med Litium.

Litium véxer inte bara ur ett finansiellt perspektiv. Vi
fortsatter rekrytera nya duktiga medarbetare. Under
forsta kvartalet flyttade vi till ett nytt kontor i centrala
Stockholm for att ge utrymme for fler rekryteringar

och oka trivseln for vara medarbetare.

Starkta av den senaste tidens framgangar ser vi
oerhort positivt pa framtiden. E-handeln vaxer inom
alla segment éver hela varlden. Litiums position,
varumarke och erbjudande vinner allt stérre genom-
slag. Vi &r bara i borjan av var tillvaxtresal

Med vanlig halsning,

=

Henrik Lundin
VD Litium AB (publ)
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Om Litium

Marknaden

Litiums malmarknad &r stora och medelstora féretag
som vill 6ka forsaljiningen och kundlojaliteten i de
digitala kanalerna. E-handel &r en central del av det
digitala skifte som paverkar hela samhallet. Foretag
utan en strategi for att digitalisera sin affarsmodell
och férsaljiningsprocess riskerar att inte bara se sin
férsaljning stagnera utan helt konkurreras ut.

Den hoga tillvaxttakten pa e-handelsmarknaden
drivs av forandrade kopbeteenden hos kunder inom
bade B2C och B2B. Enligt siffror fran PostNord/
HUI Research rapport "E-barometern 2018" 6kade
den svenska detaljhandelns forsaljning pa internet
med 15 procent och omsatte 77 miljarder kronor
under 2018. Prognosen for tillvaxttakten under 2019
ar 14 procent vilket motsvarar en arlig omséattning pa
88 miljarder kronor.

67%

Andelen B2B-foretag
som séljer digitalt
(57% 2016)

Ur "Svensk B2B-handel 2017"

| mars 2019 slappte Litium fér tredje aret i rad sin
undersdkning av den digitala handeln mellan foretag
(B2B) - "Svensk B2B-handel 2018™. Studien finns
tillganglig pa http:/www.svenskb2bhandel.se.

Litiums e-handelsplattform &r anpassad bade for
forsaljning till konsument och till foretag. Bolagets
kundstock bestar av cirka halften B2C- och halften
B2B-kunder, vilket gor att bolaget har kunskap

B2C-ehandelns omsattning (mdkr):
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"E-barometern arsrapport 2018, PostNord/HUI Research

om affarsbehoven for detaljhandeln, renodlade
e-handlare och kvalificerad B2B-forsaljning. Litium
ar val positionerat med stora majligheter att véxa
genom ett starkt erbjudande och manga ledande
referenskunder. Nagra viktiga kunder inom B2C-
handel &r Jollyroom, Lindex och NordicFeel och
inom B2B- handel PostNord Stralfors, Swedish
Match och Tingstad.
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Verksamheten

Litium &r ett renodlat mjukvarubolag med e-handels-
plattformen Litium 7 och Litium Accelerator. Den
dominerande leveransformen for Litiums e-handels-
plattform ar via molnet. Att kdpa plattformen som
molntjanst ger laga trosklar att komma igang och
adderar varde genom integrerade kringtjanster och
analysverktyg. Modellen ger kunden mojlighet att
vaxa friktionsfritt i ett mycket stort spann bland
annat genom en pay-per-use modell. Ett tryggt
satt for kunden att betala baserat pa tillvaxt och en
mojlighet for Litium att dka sina intakter i takt med
att kundens férsaljning okar.

En annan viktig del i Litiums erbjudande ar bolagets
noggrant utvalda och omfattande ekosystem av
leverantérer av specialistfunktionalitet och kring-
tjanster. Till dessa hor betalningsleverantorer,

olika typer av analys- och sokverktyg, e-post-
marknadsféring, marketing automation och andra
typer av system som e-handlare har behov av for
att optimera sin férsaljning och kundservice. Nagra
exempel pa ekosystempartners ar Klarna, DIBS,
PayEx, Nosto, LoopS54 och Apsis.

Litium far intakter fran ekosystemet via olika typer
av revenue share™modeller och ekosystemet ar
strategiskt viktigt for bolaget. Den digitala utvecklingen,
i synnerhet nar det galler e-handel, gar mycket
snabbt. For att kunna ha det starkaste och mest
relevanta erbjudandet for varje kund vid varje tid
beddmer Litium att det ar battre att samarbeta och
integrera med de starkaste leverantorerna for varje
specialistomrade an att utveckla alla delar internt.

Litiums e-handelsplattform och Litium Accelerator
Karnan i Litiums plattform bestar av tre delar - en
e-handelsmotor som skoter kampanjer och order-
mottagning, ett centralt produkthanteringssystem
(PIM) och ett kraftfullt publiceringsverktyg (CMS).
Delarna ar helt integrerade och skapar tillsammans
basen for ett foretags digitala process.

Den senaste versionen Litium 7 har upplevelsen i
fokus och ar utvecklad for att vara det naturliga navet
i morgondagens e-handelslésningar. Genom ett
helt nytt tekniskt ramverk och nytt CMS (Content
Management System) har vi i grunden férandrat hur
man i Litium skapar och publicerar innehall till olika
marknader och olika digitala kanaler. Med Litium 7
vill vi géra det enklare for e-handlare att bygga varu-
marke och erbjuda produkter i alla kanaler och pa
alla marknader. Vi gor det majligt att skapa den
basta varumarkesupplevelsen och en enhetlig kund-
upplevelse for omnikanal och unified commerce.

Litium Accelerator &r den béasta grunden for en e-
handel eller aterférsaljarportal, baserad pa Litiums
plattform. Genom att bygga e-handelsprojektet pa
en flexibel standardlésning kan kunderna korta sin
time-to-market och lagga resurserna pa det som
skapar mervarde och konkurrensfordelar. Dessutom
sanks framtida underhallskostnader da Litium star
for vidareutvecklingen av all basfunktionalitet. | nya
Litium Accelerator 7 introducerar vi ny teknik och
ett helt nytt affarslogiklager, vilket varit efterfragat
av partners utvecklare som vill kunna arbeta mer
fristdende nar man bygger e-handelslésningar.
Det sista lagret for en fullfjadrad e-handelslésning
star Litiums ekosystem och implementations-
partners for.

ACCELERATOR
STOREFRONT

CONTENT
cMs

CONNECT PRODUCT COMMERCE
WEB APIs PIM omMs

ON DEMAND

Partnernatverket

Litiums natverk av implementationspartners ar centrala
i bolagets affarsmodell och bestar av storre generella
IT-konsultforetag, e-handelsspecialiserade webbyraer
och olika typer av digitala komnmunikationsbyraer,
samtliga med hég kompetens och erfarenhet inom
e-handel.

Forsaljning, implementering av I6sningen pa platt-
formen och kontinuerlig leverans gérs tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, affarsmassighet och
haller en hog serviceniva. Litium vill arbeta med de
basta och gér en noggrann utvardering av alla fore-
tag som vill bli partners.

For att kvalitetssakra och kontinuerligt utveckla
kompetensen for utvecklare, l6sningsarkitekter och
séljare hos partners, har Litium ett certifieringsprogram.
Totalt beddmer bolaget att dver 600 personer idag
arbetar med Litium och plattformen. Exempel pa
premium implementationspartners &r Columbus,
Cloudnine och Knowit.
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Ekonomisk oversikt, Q1 2019

och heldret 2018

Ekonomisk éversikt (SEK) Q12019 Q12018 Helar 2018
Nettoomséttning 9 526 010 7188 196 31797 605
EBITDA -961258 615 601 918 776
EBITDA/Aktie -010 0.09 010
Periodens resultat -2 834 551 -1021791 -5544 300
Resultat/aktie -0.29 -015 -0,58
2019-03-31 2018-12-31 2018-03-31
Balansomslutning 61057688 63758314 38 531551
Eget kapital 46 931517 49524 079 24920 741
Eget kapital/aktie 4,77 5,03 378
Antal aktier 9843776 9843776 6 593776

EBITDA och resultat fore skatt per aktie ar beraknade utifran genomsnittligt antal registrerade aktier for

respektive period.
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Kommentarer till den finansiella informationen

Intakter

Intakterna dkade med 32,5 % forsta kvartalet 2019 Hill
9,53 MSEK (719 MSEK motsvarande kvartal fére-
gaende ar). Den underliggande intaktstillvaxten ar
annu starkare da den totala intaktsnivan i kvartalet
paverkades negativt av att intakter fran konsulttjianster
var vasentligt lagre an forsta kvartalet 2018. Detta
pa grund av den starka kundtillstromningen i fjarde
kvartalet 2018 vilket medfort att bolaget fokuserat
pa on boarding av nya kunder och partners snarare
an debiterbart stod i projekt vilket ar positivt i ett
langre perspektiv.

Andelen aterkommmande avtalsintakter av de totala
intakterna okade fran 90 % forsta kvartalet 2018 till
96 % for forsta kvartalet 2019. Det &r den hogsta
andelen aterkommande intakter bolaget nagonsin
redovisat ett enskilt kvartal.

Kostnader

Den starka tillvaxten av aterkommande avtalsintakter,
ARR (Annual Recurring Revenue), starker bolaget i
sin strategi att investera i framtida tillvaxt av ater-
kommande intakter. Investeringarna sker framst
inom salj, marknad och nya marknader Kostnads-
utvecklingen i kvartalet foljer bolagets plan. De totala
redovisade kostnaderna, inklusive avskrivningar och
aktiveringar, uppgick till 12,3 MSEK i forsta kvartalet
2019 (8.2 MSEK Q1 2018), en 6kning med 50 %.

Jamfort med fijarde kvartalet 2018 steg kostnaderna
med 5,1 %.

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick det forsta kvartalet 2019 il
2,6 MSEK (2,7 MSEK Q1 2018), en minskning med
37 %.

Avskrivningarna uppgick under forsta kvartalet till 1,8
MSEK (1,6 MSEK Q4 2018), en 6kning med 12,5 %
jamfort med forsta kvartalet 2018.

Resultat

EBITDA-resultatet uppgick det forsta kvartalet till
-0,96 MSEK (0,62 MSEK 2018). Resultatet fore
skatt blev -2,83 MSEK (-102 MSEK 2018). Resultat-
utvecklingen &r i linje med plan. Bolagets huvud-
fokus att vaxa den repetitiva avtalsbasen (ARR)
kvarstar.

Finansiell stallning

Likviditeten och soliditeten ar fortsatt mycket god.
Tillgangliga likvida medel vid periodens slut var
22,70 MSEK (25,41 MSEK 2018-12-31).

Soliditeten uppgick vid periodens slut till 77 % (78 %
per 2018-12-31).

Avtalsvérde

Det totala arliga aterkommande avtalsvardet, Annual
Recurring Revenue (ARR), uppgick per 2019-03-31
till 33,8 MSEK (31,9 MSEK 2018-12-31) vilket mot-

svarar en tillvaxt med 44,2 % senaste aret och 56 %
i det forsta kvartalet.

ARR 6kade med 44,2 ¥

Andelen avtalsintakter dkade
fran 90 till 96 ¥%
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Ovrig information

Aktieagarinformation

Kortfakta om Litiums aktie
Litiums aktie ar sedan 31/5 2016 noterad pa
Spotlight Stock Market (fd AktieTorget):

Namn: Litium

Kortnamn: LIT]

ISIN-kod: SEO007387246
Antal aktier: 9 843 776
Antal réster: 9 843 776
Kvotvarde: 10 SEK

Narstaendetransaktioner

Inga materiella narstdendetransaktioner har skett
under perioden.

Litium hade per 2019-03-311200 aktiedgare.

De tio storsta aktiedgarna per 31 mars 2019.

Agare LITI Kapital Réster
FastPartner AB 1897717 1928% 19.28%
Mikael Lindblom 510175 518%  518%
Aktia Asset

Management 500000 508% 508%
Avanza Pension 452 001  459% 459%
Lars Karlsson 438926 446% 446%
Familjerna Ljungberg

& Holmstrom 425000 432% 432%
Fredrik Svederman 360 000 366% 3,66%
Nordnet

Pensionsférsakring 352131 358% 358%
Fredrik Osterberg 350000 356% 356%
Swedbank Forsakring 281821 286% 286%
Summa 10

storsta agarna 5567771 56,56% 56,56%

Finansiell kalender

Kommande rapporteringstillfallen:
Delarsrapport andra kvartalet, 28 augusti 2019
Delarsrapport tredje kvartalet, 8 november 2019

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som
ar framatblickande. Faktiska framtida resultat kan
skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som
kan paverka bolagets resultat utgors av bland annat
den generella marknadsutvecklingen for e-handeln,
konkurrenssituationen, effekten av ekonomiska om-
standigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker.

Den finansiella informationen i denna rapport har
inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 9 maj 2019

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Luntmakargatan 42

111 37 Stockholm

1200 aktieagare 2019-03-31
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Finansiell information

For detaljerad beskrivning av bolagets redovisningsprinciper se arsredovisningen for 2018.

Resultatrakning

Belopp i SEK 2019-01-01-  2018-01-01- 2018-01-01-
2019-03-31 2018-03-31 2018-12-31
Nettoomsattning 9526 010 7188196 31797605
Aktiverat arbete for egen rakning 1001573 1247 936 4784972
Ovriga rérelseintakter -44 251 12743 -95 941
10 483 332 8448 875 36486 636
Rérelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -5 696 615 -4N3985  -17199 225
Personalkostnader -5747 975 -3719289 -18 368 635
Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar -1817 956 -1570 818 -6 304 848
Roérelseresultat -2779 214 -955217 -5386072
Resultat fran finansiella poster
Resultat fran andelar i koncernféretag - - -
Ovriga ranteintakter och liknande intakter 799 829 4 564
Rantekostnader och liknande kostnader -56 136 -67 403 -162 792
Resultat efter finansiella poster -2 834 551 -1021791 -5544 300
Resultat fore skatt -2 834 551 1021791 -5544 300
Skatt pa periodens resultat - - -
Periodens resultat -2 834 551 -1021791 -5544 300
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Balansrékning

Belopp i SEK 2019-03-31 2018-03-31 2018-12-31
Tillgadngar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklings-
arbeten och liknande arbeten 32830155 27838243 31989473
32830155 27838243 31989473
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 92 940 37078 35663
Inventarier, verktyg och installationer 914 332 236 514 442124
1007 272 273 592 477 787
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernforetag 117 700 117 700 117 700
117 700 117 700 117700
Summa anlaggningstillgangar 33955127 28229535 32584960
Omsattningstillgangar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 4748 995 3021533 5824786
Upparbetad men gj fakturerad intakt 1716 908 1815124 2261422
Ovriga fordringar 214 915 917 788 48182
Forutbetalda kostnader och
upplupna intakter 724 505 783 365 344 409
7405 323 6 537 810 8478 799
Kassa och bank 19 697 238 3764206 22409404
Summa omséttningstillgangar 27102 561 10302 016 30 888 203
Summa tillgadngar 61057688 38531551 63473163
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Balansrékning

Belopp i SEK 2019-03-31 2018-03-31 2018-12-31

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (9 843 776 aktier) 9843776 6 593 776 9843776

Fond for utvecklingsutgifter 24627996 15637453 22931590
3441772 22231229 32775 366

Fritt eget kapital

Overkursfond 59767285 33891438 59767285

Balanserad vinst eller forlust -44 472989 -30180135 -37474272

Periodens resultat -2 834 551 -1021791 -5544 300
12 459 745 2689512 16 748 713

Summa eget kapital 46931517 24920741 49524 079

Langfristiga skulder

Ovriga skulder till kreditinstitut 1250 000 2250 000 1500 000
1250 000 2250 000 1500 000

Kortfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut 1000 000 1250000 1000 000

Leverantorsskulder 4 302 021 3674771 3251965

Skulder till koncernforetag 251395 251395 251395

Skatteskulder 194 927 93 634 192 169

Ovriga kortfristiga skulder 836 630 679 998 1278 049

Upplupna kostnader och

forutbetalda intakter 6291198 541012 6 475 506

12 876 171 11360810 12449 084
Summa eget kapital
och skulder 61057688 38531551 63473163
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Eget kapital Fond for

Bundet eget kapital Aktiekapital utv.utgifter

Ingédende balans 9843776 22931590

Transaktioner med &gare

Summa 9843776 22931590

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - 1696 406

Summa - 1696 406

Vid arets utgang 9843776 24627996
Balanserad Arets

Fritt eget kapital Overkursfond vinst el forlust resultat

Ingédende balans 59767285 -37473783 -5544300

Transaktioner med &gare

Utgivna teckningsoptioner - 241500 -

Kostnader for nyemission - - -

Summa 59767285 -37232283 -5544300

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - -1696 406 -

Disposition enl

arsstammobeslut - -5544 300 5544 300

Summa - -7 240706 -

Periodens resultat - - -2 834 551

Vid arets utgang 59767285 -44472989 -2834 551

LITIUM AB (PUBL) - DELARSRAPPORT FORSTA KVARTALET 2019



QLITIUM

Litium AB (publ) ar en molnbaserad e-handelsplattform som
hjalper till att accelerera férsaljningen for stora och medelstora
foretag inom bade B2B och B2C. Lindex, NordicFeel och
Jollyroom &r nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter
dver S miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom
sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och ar noterat
pa Spotlight Stock Market i Stockholm.

Litium AB (publ) | Fleminggatan 85, 1tr | 112 45 Stockholm | +46 8 586 434 00 | info@litium.com | www.litium.se



