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ARR upp 39 %, intakterna upp 40 7%,
nordisk satsning inledd

Litium i sammandrag

Perioden 1juli - 30 september 2018

Annual Recurring Revenue, ARR, uppgick per 2018-09-30 till 27,73 MSEK (20,00 MSEK per 2017-09-30)
vilket ger en tillvaxt pa 39 % jamfort med motsvarande period foregaende ar.

Nettoomsattningen steg med 40 % och uppgick till 748 MSEK (5,55 MSEK motsvarande period 2017).

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 46 % till 6,75 MSEK jamfort med samma period 2017. Dessa uppgick
darmed till 90 % av de totala intakterna fér det tredje kvartalet (88 % motsvarande period féregaende ar).

EBITDA uppgick till 0,35 MSEK (0,54 MSEK 2017) och resultatet fére skatt var -123 MSEK (-0,91 MSEK).
EBITDA per aktie blev 0,04 SEK (0,08 SEK) och resultatet fore skatt per aktie uppgick till -0,13 SEK (-0,14 SEK).

Eget kapital uppgick vid periodens utgéng till 51 087 738 SEK (52 320 231 SEK per 2018-06-30) och till
519 SEK/aktie, att jamfora med 5,32 SEK/aktie per 2018-06-30.

* Per 2018-06-30 var 2 400 000 aktier tecknade men inte registrerade (motsvarande emissionen till befintliga

&gare och allmanheten). Om dessa aktier varit registrerade skulle Eget kapital per aktie uppgatt till 5,32 SEK
per 2018-06-30.

Perioden 1januari - 30 september 2018
Nettoomsattningen steg med 31 % och uppgick till 2174 MSEK (16,57 MSEK motsvarande period 2017).

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 35 % till 19,23 MSEK jamfért med samma period 2017. Dessa uppgick
darmed till 87 % av de totala intékterna for 9 manadersperioden (86 % motsvarande period féregaende ar).

EBITDA uppgick till 0,91 MSEK (0,67 MSEK 2017) och resultatet fére skatt var -392 MSEK (-3,68 MSEK 2017).

EBITDA per aktie blev 0,12 SEK (010 SEK) och resultatet fore skatt per aktie uppgick till -0,52 SEK (-0,56 SEK).
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR &r Litiums viktigaste nyckeltal (tillsammans med kundnéjdhet) och motsvarar bolagets arligen ater-
kommande intakter. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange med Litium har varje ny krona ARR ett
hogt varde for bolaget.

ARR-vardet motsvarar repetitiva avtalsintakter fran existerande kundbas fér kommande 12 manader
exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt exklusive churn. Det innebér att ARR kan ses som en

miniminiva for de nastkommande 12 manadernas intakter.

Annual Recurring Revenue (ARR) - utveckling
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Prickad linje = trend

ARR lag per 2018-09-30 pa 27,7 MSEK och tillvaxten for de férsta 9 manaderna uppgick till 27,9 % mot-
svarande en arstakt pa 37,2 %. Tillvaxten for tredje kvartalet uppgick till 6,6 % jamfort med 4,3 % tillvaxt
motsvarande period féregaende ar.

Annual Recurring Revenue (ARR) - definition
ARR = fasta avtalsintakter kommande 12 manader + genomsnittliga rérliga avtalsintakter de tva senaste
kvartalen omraknad till arstakt. Bada delarna ar exklusive tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt

exklusive churn.

Genomsnittet 6ver de tva senaste kvartalen anvands for att jamna ut kvartalsvisa variationer i de rérliga
avtalsintékterna och ge basta mojliga bild av arsvardet.
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Viktiga héndelser under perioden
Litium har forstarkt organisationen med en ny Head of Business Partnerships i Norden samt rekryterat

landsansvariga i bade Norge och Danmark. Fér mer information se pressmeddelanden pa Litiums hemsida:
www.litium.se.

Viktiga héndelser efter periodens slut

Litium lanserade senaste huvudversionen av sin molnbaserade e-handelsplattform. Den nya versionen
Litium 7 har ett helt nytt CMS (Content Management System) fér innehallshantering och &r utvecklad fér
att vara det naturliga navet i morgondagens globala e-handelslésningar. Med Litium 7 blir det enklare for
e-handlare att bygga varumarke och erbjuda produkter i alla kanaler och pa alla marknader.
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VD har ordet

Tredje kvartalet har varit forsaljningsmassigt starkt
med en god tillstrdmning av nya kunder. Intékterna
steg med 40 % och ARR, nivan for vara ater-
kommande intakter, 6kade med 39 % jamfort med
motsvarande kvartal féregdende ar. Bade intakts-
och ARR-tillvaxten drivs av 6kningen av var moln-
tjanst, vars intakter 6kade med 75 % i tredje kvartalet
och 102 % fér 9-méanadersperioden (jamfért med
motsvarande perioder féregéende é&r).

Nu okar vi takten ytterligare. Resan mot att ga fran
en ledande svensk aktér med nordiska ambitioner
till en ledande nordisk aktor med europeiska
ambitioner &r i full gang. Potentialen &r enorm och
vi ser en mangmiljardmarknad enbart i Europa
som, enligt Gartner, bedéms véaxa med over 15 %
arligen atminstone de narmaste fem aren. Litium
ar val positionerat infor denna utveckling med ett
starkt erbjudande, ett fantastiskt team och en tydlig
marknadsposition.

Redan i nartid har vi en spannande period att se fram
emot. Det fjarde kvartalet ar vara kunders absolut
starkaste period pa aret med bade Black Week och
julhandeln. Dessutom finns det traditionellt ett intresse
fran kunderna att stanga upphandlingar infor arsskiftet.

Bland nya kunder under kvartalet vill jag namna
sportmarket Houdini som valt Litium for sin globala
e-handelssatsning. Aven tillstrdmningen av nya

partners har varit god med flera nya kompetenta
partners under perioden, bland annat XLENT som ar
ett storre konsulthus med kontor éver hela Sverige.

Det ar ocksa gladjande att vi redan lyckats rekrytera
ett flertal nyckelpersoner som kommer att starka oss
i var offensiva satsning. Séarskilt spannande ar vara
rekryteringar av landsansvariga for bade Danmark
och Norge.

Samtidigt har vi, efter kvartalets slut, lanserat en ny
huvudversion av var e-handelsplattform, Litium 7.
Mottagandet fran partners och kunder har varit
mycket positivt vilket starker oss i var évertygelse
att vi har ett av marknadens starkaste erbjudanden
inom e-handel. Fokus i den nya versionen ligger
pa kundupplevelse och globalisering med malet
att hjalpa vara kunder bygga varumarke och tka
forsaljiningen pa alla marknader och i alla kanaler -
den egna natbutiken, appar, marknadsplatser som
Amazon och digitala skarmar i den fysiska butiken.

Vi lagger ocksa allt storre fokus pa att 6ppna upp
e-handelsplattformen och koppla ihop den med
andra tjanster. Detta ligger helt i linje med var
strategi att Litiums e-handelsplattform ska blir ett
naturligt nav for framtidens I6sningar for unified
commerce; somlés handel éver alla kanaler.

Till sist vill jag namna vart kund- och partnerevent,
ACCELERATE 2018, som gick av stapeln den 24
oktober. Det fullsatta eventet var en succé, med
over 200 kunder och partners fran hela Sverige och
Norden. Jag vill rikta ett stort tack till alla deltagare
och inte minst till Litiumteamet for ett fantastiskt
genomférande. Jag ar oerhort stolt dver vad vi
astadkommit tillsammans.

Med vanlig halsning,

%/A\)

Henrik Lundin
VD Litium AB (publ)
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Om Litium

Marknaden

Litiums malmarknad ar stora och medelstora fore-
tag som vill 6ka forsaljningen och kundlojaliteten i
de digitala kanalerna. E-handel &r en central del av
det pagaende digitala skiftet som paverkar hela
samhallet och féretag utan en strategi for att digital-
isera sin affarsmodell och férsaljningsprocess
riskerar att inte bara se sin férsaljning stagnera utan
helt konkurreras ut.

Den hoga tillvaxttakten pa e-handelsmarknaden
drivs av forandrade kdopbeteenden hos kunder inom
bade B2C och B2B. Enligt siffror fran PostNord/
HUI Research rapport "E-barometern 2017" tkade
den svenska detaljhandelns forsaljning pa internet
med 16 procent och omsatte 67 miljarder kronor
under 2017. Prognosen for tillvaxttakten under 2018
ar 15 procent vilket motsvarar en arlig omsattning pa
77 miljarder kronor.

B2C-ehandelns omsattning (mdkr):
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B2B-FORETAGENS DIGITALA HANDEL | SIFFROR
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B2B-handel 2017

Sker nagon del av er forsaljning digitalt exempelvis via ehandel (webbutik/AF-portal),

18 %

6kning av antalet B2B-féretag
som saéljer digitalt.

Andelen B2B-foretag som séljer digitalt har 6kat fran
57 % i foregéende é&rs studie till 67 % 2017. Detta visar
pa en tillvaxt pa 18 % i antal foretag som séljer digitalt.

* De 6kade satsningarna pa digital handel &r tydligast
bland sm& och mellanstora féretag (omsattning O -
200 MSEK). | &r uppger 56 % av SME-féretagen att
de saljer digitalt, till skillnad fran bara 42 % fore-
géende &r. Andelen stora féretag (+200 MSEK) som
saljer digitalt ar i stort sett oférandrat (77 %).

Q@LITIUM

| januari 2018 publicerade Litium for andra aret i rad
sin undersokning av den digitala handeln mellan
foretag (B2B) - "Svensk B2B-handel 2017™". | under-
sokningen &r det hela 67 procent som séger sig
sélja digitalt, en ¢ékning med 18 procent fran 2016.
Okningen é&r tydligast bland de smé& och medelstora
foretagen. Har uppger 56 procent att de séljer
digitalt till skillnad fran 42 procent for ett ar sedan.
De e-handlande B2B-foretagen forvantar sig ocksa
att den digitala forsaljiningen kommer att ka, hela
94 procent tror detta. Av de foretag som ser en
positiv forsaljiningsékning forvantar sig en tredjedel
att okningen kommer att vara storre an 25 procent.
Just nu pagar datainsamlingen till var tredje arliga
rapport som slapps i januari 2019.

Litiums e-handelsplattform ar anpassad bade fér
forsaljning till konsument och till foretag. Bolagets
kundstock bestar av cirka halften B2C- och hélften
B2B-kunder, vilket gor att bolaget har kunskap om
affarsbehoven for detaljhandeln, renodlade e-handlare
och kvalificerad B2B-forsaljning. Litium ar val
positionerat med stora majligheter att vaxa genom
ett starkt erbjudande och manga ledande referens-
kunder. Nagra viktiga kunder inom B2C-handel ar
Jollyroom, Lindex och NordicFeel och inom B2B-
handel PostNord Stralfors, Hydroscand och Tingstad.

* Studien finns tillganglig pa
http:/www.svenskb2bhandel.se
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Verksamheten

Litium &r ett renodlat mjukvarubolag med e-handels-
plattformen Litium 7 och Litium Accelerator. Den
dominerande leveransformen fér Litiums e-handels-
plattform ar via molnet. Att kdopa plattformen som
molntjanst ger laga trosklar att komma igadng och
adderar varde genom integrerade kringtjanster och
analysverktyg. Modellen ger kunden mojlighet att
vaxa friktionsfritt i ett mycket stort spann bland
annat genom en pay-per-use modell. Ett tryggt

satt for kunden att betala baserat pa tillvaxt och en
mojlighet for Litium att dka sina intakter i takt med
att kundens forsaljning okar.

En annan viktig del i Litiums erbjudande &r bolagets
noggrant utvalda och omfattande ekosystem av
leverantorer av specialistfunktionalitet och kring-
tjanster. Till dessa hor betalningsleverantorer, olika
typer av analys- och sokverktyg, e-postmarknads-
foring, marketing automation och andra typer av
system som e-handlare har behov av fér att optimera
sin forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
ekosystempartners ar Klarna, DIBS, PayEx, Nosto,
Loop54 och Apsis.

Litium far intakter fran ekosystemet via olika typer
av "revenue share™modeller och ekosystemet ar
strategiskt viktigt for bolaget. Den digitala ut-
vecklingen, i synnerhet nar det galler e-handel, gar
mycket snabbt. For att kunna ha det starkaste och
mest relevanta erbjudandet for varje kund vid varje tid
beddmer Litium att det &r battre att samarbeta och
integrera med de starkaste leverantérerna for varje
specialistomrade an att utveckla alla delar internt.

Litiums e-handelsplattform och Litium Accelerator
Karnan i Litiums plattform bestar av tre delar - en
e-handelsmotor som skoter kampanjer och order-
mottagning, ett centralt produkthanteringssystem
(PIM) och ett kraftfullt publiceringsverktyg (CMS).
Delarna ar helt integrerade och skapar tillsammans
basen for ett foretags digitala process.

Den senaste versionen Litium 7 har upplevelsen

i fokus och ar utvecklad for att vara det naturliga
navet i morgondagens e-handelslésningar. Genom
ett helt nytt tekniskt ramverk och nytt CMS (Content
Management System) har vi i grunden férandrat
hur man i Litium skapar och publicerar innehall

till olika marknader och olika digitala kanaler. Med
Litium 7 vill vi gora det enklare for e-handlare att
bygga varumarke och erbjuda produkter i alla kanaler
och pé alla marknader. Vi gor det majligt att skapa
den basta varumarkesupplevelsen och en enhetlig
kundupplevelse for omnikanal och unified commerce.

Litium Accelerator &r den béasta grunden for en
e-handel eller aterforséljarportal, baserad pa Litiums
plattform. Genom att bygga e-handelsprojektet pa
en flexibel standardlésning kan kunderna korta sin
time-to-market och lagga resurserna pa det som
skapar mervarde och konkurrensfordelar. Dessutom
sanks framtida underhallskostnader da Litium star
for vidareutvecklingen av all basfunktionalitet. | nya
Litium Accelerator 7 introducerar vi ny teknik och

ett helt nytt affarslogiklager, vilket varit efterfragat

av partners utvecklare som vill kunna arbeta mer
fristdende nar man bygger e-handelslésningar.

Det sista lagret for en fullfjadrad e-handelsldsning
star Litiums ekosystem och implementations-
partners for.

ACCELERATORS

DIGITAL MARKETING

COMMERCE

Partnernatverket

Litiums natverk av implementationspartners ar
centrala i bolagets affarsmodell och bestar av storre
generella IT-konsultforetag, e-handelsspecialiserade
webbyraer och olika typer av digitala kommunikations-
byraer, samtliga med hog kompetens och erfarenhet
inom e-handel.

Forsaljning, implementering av I6sningen pa platt-
formen och kontinuerlig leverans gérs tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, affarsmassighet och
haller en hog serviceniva. Litium vill arbeta med

de basta och goér en noggrann utvardering av alla
foretag som vill bli partners.

For att kvalitetssékra och kontinuerligt utveckla
kompetensen for utvecklare, l6sningsarkitekter och
séljare hos partners, har Litium ett certifierings-
program. Totalt bedémer bolaget att dver 600
personer idag arbetar med Litium och plattformen.
Exempel pa premium implementationspartners ar
iStone, Cloudnine och Spot On.
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Ekonomisk ¢versikt, tredje kvartalet och
forsta 9 ménaderna 2018

Ekonomisk éversikt (SEK) Q3 2018 Q3 2017 9man 2018 9 man 2017
Nettoomséttning 7476 687 5328 586 21739798 16 565 264
EBITDA 345 562 541411 914 024 669 604
EBITDA/Aktie 0,04 0.08 012 010
Resultat fore skatt -1233494  -907 850 -3919498  -3679794
Resultat/aktie -013 -014 -0,52 -0,56

2018-09-30 2017-12-31  2017-09-30

Balansomslutning 65234388 39000041 38580930
Eget kapital 51087738 25942532 26402709
Eget kapital/aktie 519 393 4,00

Antal aktier 9843776 6 593776 6 593776

EBITDA och resultat fore skatt per aktie ar beraknade utifran genomsnittligt antal registrerade aktier for
respektive period.
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Kommentarer till den finansiella informationen

Intakter

Intakterna dkade 40 % i det tredje kvartalet till 748
MSEK (5,55 MSEK motsvarande kvartal féregaende
ar). Det &r den storsta procentuella dkningen ett enskilt
kvartal sedan bolaget blev ett renodlat mjukvaru-
foretag 2013.

For 9 manadersperioden 6kade intakterna med 31 %
till 21,78 MSEK (16,57 MSEK). Intéktsékningarna drevs
framst av tillvaxten av avtalsintakter. | tredje kvartalet
steg de aterkommande avtalsintadkterna med 46 %
och fér de férsta nio manaderna med 35 % (jamfort
med motsvarande perioder féregaende ar). Andelen
repetitiva avtalsintakter uppgick under tredje kvartalet
till 90 % av de totala intakterna (88 % Q3 2017).

Kostnader

Kostnadsutvecklingen foljer plan. De totala redovisade
kostnaderna, inklusive avskrivningar och aktivering,
uppgick till 8,6 MSEK i tredje kvartalet (6,3 MSEK
Q3 2017), en dkning med 36 %.

Den offensiva satsningen som kommunicerades
fére sommaren (las mer i vart memorandum pa
www.litium.se/investor-relations) & nu under genom-
forande. Malséattningen ar att ga fran att vara en
svensk aktor med nordiska ambitioner till en ledande
nordisk aktér med europeiska ambitioner. Det inne-
bar bland annat att dkade resurser laggs pa marknads-
foring och forsaljning samt satsningar kopplade till
expansionen pa nya marknader. Redan under
september har till exempel nya landsansvariga for
bade Norge och Danmark tilltratt sina tjanster.

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick det tredje kvartalet 2018
till 2,7 MSEK (2.9 MSEK Q2 2018), en minskning
med 6,9 %.

Avskrivningarna uppgick under tredje kvartalet il
1,6 MSEK och var oférandrade jamfort med andra
kvartalet.

Resultat

EBITDA-resultatet uppgick det tredje kvartalet

till 0,35 MSEK (0,54 MSEK 2017). Resultatet
fore skatt blev -1,23 MSEK (-0,91 MSEK 2017).
Resultatutvecklingen ér i linje med plan. Bolagets
huvudfokus att vaxa den repetitiva avtalsbasen
(ARR) kvarstar.

Finansiell stallning

Likviditeten och soliditeten &ar mycket god. Till-
gangliga likvida medel vid periodens slut var 30,45
MSEK (12,59 MSEK per 2018-06-30).

Soliditeten uppgick vid periodens slut till 78 %
(76 % per 2018-06-30).

Avtalsvarde

Det totala repetitiva avtalsvardet, Annual Recurring
Revenue (ARR), uppgick per 2018-09-30 till 277
MSEK vilket motsvarar en tillvaxt sedan tredje kvar-
talet 2017 pa 39,0 % och en tillvaxt pa 6,6 % sedan
foregaende kvartal (4,3 % tredje kvartalet 2017).

Intakterna dkade 40 %

ARR upp 39 %
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Ovrig information

Aktieagarinformation

Kortfakta om Litiums aktie
Litiums aktie ar sedan 31/5 2016 noterad pa
Spotlight Stock Market (fd AktieTorget):

Namn: Litium

Kortnamn: LIT]

ISIN-kod: SEO007387246
Antal aktier: 9 843 776
Antal réster: 9 843 776
Kvotvarde: 10 SEK

Narstaendetransaktioner
Inga materiella narstdendetransaktioner har skett
under perioden.

Litium hade per 2018-09-30 1238 aktieagare.

De tio storsta aktiedgarna per 30 september 2018.

Agare LITIantal Kapital R&ster
FastPartner AB 1897717 1928% 19,28%
Mikeel Lindblom 510175 518% 518%
Aktia 500000 508% 508%
Lars Karlsson 498 069 506% 506%
Avanza Pension 454102 461% 4.61%
Familjerna Ljungberg

& Holmstrom 399986 406% 406%
Nordnet

Pensionsforsakring 382 099 388% 388%
Fredrik Osterberg 350000 356% 356%
Benkt Fredrik

Svederman 315000 320% 320%
Swedbank Forsakring 273 822 2,78% 278%
Summa 10

storsta dgarna 5580970 56,7% 567%

Finansiell kalender

Kommande rapporteringstillfallen:
Bokslutskommuniké 2018, 22 februari 2019

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som
ar framatblickande. Faktiska framtida resultat kan
skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som
kan paverka bolagets resultat utgors av bland annat
den generella marknadsutvecklingen for e-handeln,
konkurrenssituationen, effekten av ekonomiska
omstandigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker.

Den finansiella informationen i denna rapport har
inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 9 november 2018

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Fleminggatan 85, 11r
112 45 Stockholm

1238 aktiedgare 2018-09-30

Nordisk satsning igang
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Finansiell information

For detaljerad beskrivning av bolagets redovisningsprinciper se arsredovisningen for 2017.

Resultatrakningar

Belopp i kr 2018-07-01- 2017-07-01- 2018-01-01-  2017-01-01-
2018-09-30 2017-09-30 2018-09-30 2017-09-30
Nettoomsattning 7476687 5328586 21739798 16565 264
Aktiverat arbete for egen rakning 1016 304 800584 3369328 2 706 588
Ovriga rérelseintakter -79 796 30752 -76 726 33996
8 413195 6159922 25032400 19305848
Rérelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -3947752 -2649 055 -1917796 -8 474 495
Personalkostnader -4122204 -2969456 -12 200 580 -10 161749
Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar 1559620 -1403926 -4703038 -4 207 414
Ovriga rérelsekostnader 2323 - - -
Rérelseresultat -1214 058 -862515 -3789014  -3537810
Resultat fran finansiella poster
Ovriga ranteintakter och liknande intakter 3157 202 4220 1774
Rantekostnader och liknande kostnader -22 593 -45 537 -134 704 -143 758
Resultat efter finansiella poster -1233 494 -907850 -3919498 -3679794
Resultat fore skatt -1233 494 -907850 -3919498 -3679794
Skatt pa arets resultat - - - -
Periodens resultat -1233 494 -907850 -3919498 -3679794
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Balansréakningar

Belopp i kr 2018-09-30 2018-06-30 2017-12-31
Tillgdngar
Tecknat men ej inbetalt kapital - 24 000 000 -
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklings-
arbeten och liknande arbeten 30235726 29139183 26 690 948
30235726 29139183 26690 948
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 36 610 36 610 37 540
Inventarier, verktyg och installationer 224 004 224 004 191120
260 614 260 614 228 660
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernforetag 117 700 117 700 117 700
117 700 117 700 117700
Summa anlaggningstillgangar 30 614 040 29517497 27037308
Omséttningstillgangar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 3285751 3595134 3848 281
Aktuell skattefordran - - -
Upparbetad men ej fakturerad intakt 2207 882 1786 714 1718145
Ovriga fordringar 1236167 215 574 202 531
Forutbetalda kostnader och
upplupna intakter 439 569 473 647 511413
7169 369 6071069 6280 370
Kassa och bank 27 450 980 9594246 5682363
Summa omséttningstillgangar 34 620 348 15 665 315 1962733
Summa tillgadngar 65234388 69182812 39000 041
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Balansréakningar

Belopp i kr 2018-09-30 2018-06-30 2017-12-31

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (9 843 776 aktier) 9843776 7443776 6593776

Nyemission under registrering - 2400 000 -

Fond for utvecklingsutgifter 20173783 17986 030 13442 522
30017559 27829806 20036298

Fritt eget kapital

Overkursfond 59 706 141 59706141 33891438

Balanserad vinst eller forlust -34716 465 -32528712 -23845232

Periodens resultat -3919497 -2686 004 -4139 972

21070179 24491425 5906234

Summa eget kapital 51087738 52321231 25942532

Langfristiga skulder

Ovriga skulder till kreditinstitut 1750 000 2370815 2500 000

1750 000 2370815 2500 000

Kortfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut 1250 000 1250000 1000 000

Leverantorsskulder 3254058 3156 095 2699 223

Skulder till koncernforetag 251395 251395 251395

Skatteskulder 1793 460 89 567 134 329

Ovriga kortfristiga skulder 343532 1557 406 1168 300

Upplupna kostnader och

forutbetalda intakter 5504 205 8186303 5304262
12396650 14490766 10557509

Summa eget kapital

och skulder 65234388 69182812 39000 041
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Eget kapital Fond for

Bundet eget kapital Aktiekapital utv.utgifter

Ingédende balans 6593776 13442522

Transaktioner med &gare

Nyemission 3250 000 -

Summa 9843776 13442522

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - 6 731261

Summa - 6 731261

Vid arets utgang 9843776 20173783
Balanserad Arets

Fritt eget kapital Overkursfond vinst el forlust resultat

Ingédende balans 33891438 -23845232 -4139 972

Transaktioner med &gare

Nyemission 29 250 000 - -

Kostnader for nyemission -3435 297 - -

Summa 59706141 -23 845232 -4139 972

Omféring mellan poster

i eget kapital

Omféring till fond

for utv.utgifter - -6 731261 -

Disposition enl

arsstammobeslut - -4139 972 4139 972

Summa - -10 871233 4139972

Avrets resultat - - -3 919 497

Vid arets utgang 59706141 -34716465 -3919497
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QLITIUM

Litium AB (publ) ar en molnbaserad e-handelsplattform som
hjalper till att accelerera férséaljningen for stora och medelstora
foretag inom bade B2B och B2C. Lindex, NordicFeel och
Jollyroom &r nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter
dver S miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom
sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och ar noterat
pa Spotlight Stock Market i Stockholm.

Litium AB (publ) | Fleminggatan 85, 1tr | 112 45 Stockholm | +46 8 586 434 00 | info@litium.com | www.litium.se



