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ARR ¢kade med 37/ % under 201/
efter rekordforsalining i Q4

Litium i sammandrag

Perioden 1 oktober - 31 december 2017

Annual Recurring Revenue (ARR), uppgick per 2017-12-31till 2168 MSEK (13,58 MSEK per 2016-12-31) vilket
motsvarar en tillvaxt jamfort med fjarde kvartalet 2016 pa 37,3 %.

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 39 % till 5,33 MSEK jamfort med samma period 2016. Dessa upp-
gick darmed till 74 % av de totala intakterna for kvartalet (62 % motsvarande period féregéende ar).

Nettoomsattningen uppgick till 723 MSEK (6,22 MSEK motsvarande period 2016), en ¢kning med 16 %.
EBITDA uppgick till 0,98 MSEK (0,66 MSEK 2016) och periodens resultat var -0,46 MSEK (-0,69 MSEK).

EBITDA per aktie blev 0,15 SEK (0,J0SEK) och periodens resultat per aktie uppgick till -0,07 SEK (-0,10 SEK).

Perioden 1januari - 31 december 2017

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 35 % till 19,55 MSEK jamfort med samma period 2016. Dessa upp-
gick darmed till 83 % av de totala intakterna for heléret 2017 (78 % motsvarande period féregaende &r).

Nettoomsattningen steg med 27 % och uppgick till 2379 MSEK (18,68 MSEK motsvarande period 2016).
EBITDA uppgick till 1,65 MSEK (1,11 MSEK 2016) och periodens resultat var -4,14 MSEK (-4,92 MSEK 2016).
EBITDA per aktie blev 0,25 SEK (017 SEK) och periodens resultat per aktie uppgick till -0,63 SEK (-0,75 SEK).
Eget kapital uppgick vid periodens utgang till 25 942 532 SEK (26 402 709 SEK per 2017-09-30 och

30 082 503 SEK vid arsskiftet 2016) och till 393 SEK/aktie, att jamfora med 4,00 SEK/aktie per
2017-09-30 och 4,56 SEK/aktie vid arsskiftet.

LITIUM AB (PUBL) BOKSLUTSKOMMUNIKE JANUARI-DECEMBER 2017



Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR-vardet motsvarar repetitiva avtalsintakter fran existerande kundbas for kommande 12 manader exklusive
tillvaxt fran nya och befintliga kunder samt exklusive churn.

Annual Recurring Revenue (ARR) - utveckling
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ARR lag per 2017-12-31 pa 21,7 MSEK och tillvaxten for helaret 2017 uppgick till 37,3 %. Tillvaxten for fjarde
kvartalet uppgick till 84 % motsvarande en arstakt pa 33,6 %.

Annual Recurring Revenue (ARR) - definition

ARR = fasta avtalsintakter som ligger i bolagets system kommande 12 méanader + genomsnittliga roérliga av-
talsintakter de tva senaste kvartalen omraknad till arstakt. Bada delarna ar exklusive tillvaxt fran nya och be-
fintliga kunder samt exklusive churn.

Genomsnittet Gver de tva senaste kvartalen anvands for att jamna ut kvartalsvisa variationer i de rérliga avtals-
intdkterna och ge basta mojliga bild av arsvardet.

Viktiga héndelser efter periodens slut

Bolaget har i internationell konkurrens vunnit en strategiskt viktig affar med en av Finlands stérre e-handlare
och samtidigt knutit den forsta finska partnern till Litium. Detta representerar ett tydligt genombrott pa den
finska marknaden.

| januari 2018 publicerade Litium for andra aret i rad sin undersokning av den digitala handeln mellan fore-
tag (B2B) - "Svensk B2B-handel 2017". Undersdkningen gors pa uppdrag av Litium i samarbete med bland
annat branschféreningen Svensk Digital Handel. 2017 har 157 personer i ledande stéllning i olika svenska
B2B-foretag intervjuats. Ladda ner: https:/www.svenskb2bhandel.se/ladda-ner-2017

| borjan av februari lanserades en ny huvudversion av Litiums e-handelsplattform, Litium 6. Med en snabbare
och smidigare anvandarupplevelse, battre prestanda och stéd for nya europeiska dataférordningen GDPR ar
det en viktig uppdatering for bade vara kunder och partners.
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VD har ordet

Jag ar glad och stolt att kunna saga att sista kvartalet
2017 blev Litiums omsattningsmassigt basta kvartal
hittills. Trots starka jamforelsesiffror fran forra aret,
da nagra storre licensaffarer paverkade, visar bolaget
rekordomséttning i kvartalet och fortsatt stabil tillvaxt.
De totala intakterna uppgick till drygt 7 miljoner
kronor och de repetitiva avtalsintdkterna vaxte med
39 % jamfort med samma period 2016.

Ocksa nar vi summerar helaret kan vi se att den totala
utvecklingen har varit mycket positiv. Vart viktigaste
nyckeltal, Annual Recurring Revenue (ARR), véaxte
under aret med 6ver 37 % till 21,7 miljoner kronor
och de redovisade repetitiva avtalsintakterna med
35 % till 19,6 miljoner. Drivande i var tillvaxt ar moln-
tjansterbjudandet vars intakter vaxte med 183 %
under 2017. Detta gor att vi garin i det nya aret med
en stabil intéktsbas och god tillvaxttakt.

Under fjarde kvartalet hade vi gladjen att valkomna
ett flertal nya kunder och partners. Bland nya partners
vill jag né@mna Star Republic som &r en av Sveriges
ledande e-handelsbyraer och ags av en av de storsta
aktorerna i Europa, franska SQLI. Vi har ocksa knutit
till oss de digitala byrderna Motillo och Toxic samt
en ny partner pa den finska marknaden.

2017 har 6verlag varit ett viktigt ar i Litiums ut-
veckling. Vi har passerat manga milstolpar; fatt fler
nya kunder och partners &n nagot tidigare ar sam-
tidigt som vi har lanserat flera forbattringar i var
e-handelsplattform. Dartill har vi under aret mer &n
fordubblat antalet personer som éar certifierade pa
Litiums plattform.

Den viktigaste framgangen under aret ar anda vara
steg in pa nya marknader. | varas genom ett par
prestigeorder pa den norska marknaden och under
vintern da vi fick ett genombrott i Finland, nar en
av landets storre e-handlare valde Litium som
e-handelsplattform. Vi har aven fordjupat och ut-
vecklat samarbetet med vara storre partners till

att omfatta aven Norge, Danmark och Finland.

Detta ar forstas cerhort intressant for framtiden da
det dppnar for vidare tillvaxt och expansion. Norge
och Finland ér tillsammans en nastan lika stor
marknad som Sverige och dubblar i ett slag Litiums
omedelbara malmarknad, samtidigt som det ger en
bekraftelse pa att var modell och vart erbjudande
fungerar och vinner kunder aven pa nya marknader.

Vi gar nuin i 2018 med en tydlig position pa den
nordiska e-handelsmarknaden, ett starkt varumarke,
stort intresse kring vart erbjudande och flera viktiga
kommande plattformslanseringar. Det ger oss
majlighet att dka takten i var forsaljning, rekrytera
ratt kompetens, knyta till oss nya partners och fort-
séatta var etablering i de nordiska landerna.

Jag vill passa pa att tacka alla medarbetare, partners

och kunder for aret som gatt och ser fram emot ett
fantastiskt 2018.

Med vanlig halsning,

Henrik Lundin
VD Litium AB (publ)




Om Litium

Marknaden

Litiums malmarknad ar stora och medelstora fore-
tag som vill 6ka forsaljningen och kundlojaliteten i
de digitala kanalerna. E-handel &r en central del av
det pagaende digitala skiftet som paverkar hela
samhallet och féretag utan en strategi for att digi-
talisera sin affarsmodell och forsaljningsprocess
riskerar att inte bara se sin férsaljning stagnera utan
helt konkurreras ut.

Den hoga tillvaxttakten pa e-handelsmarknaden
drivs av forandrade kdopbeteenden hos kunder inom
bade B2C och B2B. Enligt siffror fran PostNord/
HUI Research rapport "E-barometern 2017" tkade
den svenska detaljhandelns forsaljning pa internet
med 16 procent och omsatte 67 miljarder kronor
under 2017. Prognosen for tillvaxttakten under 2018
ar 15 procent vilket motsvarar en arlig omsattning pa
77 miljarder kronor.

B2C-ehandelns omséttning (mdkr):
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B2B-FORETAGENS DIGITALA HANDEL | SIFFROR
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Svensk
B2B-handel 2017

Sker nagon del av er forsalining digitalt exempelvis via ehandel (webbutik/AF-portal).

18 %

okning av antalet B2B-féretag
som saljer digitalt.

Andelen B2B-féretag som séljer digitalt har 6kat fran
57 % i foregaende ars studie till 67 % 2017. Detta visar
pa en tillvaxt pa 18 % i antal foretag som séljer digitalt.

* De 6kade satsningarna pa digital handel &r tydligast
bland smé& och mellanstora féretag (omsattning O -
200 MSEK). | &r uppger 56 % av SME-féretagen att
de saljer digitalt, till skillnad fran bara 42 % fore-
géende &r. Andelen stora féretag (+200 MSEK) som
saljer digitalt ar i stort sett oférandrat (77 %).

QLITIUM

| januari 2018 publicerade Litium for andra aret i rad
sin undersokning av den digitala handeln mellan
foretag (B2B) - "Svensk B2B-handel 20177, | arets
undersokning &r det hela 67 procent som s&ger sig
sélja digitalt, en ¢ékning med 18 procent fran 2016.
Okningen é&r tydligast bland de smé& och medelstora
foretagen. Har uppger 56 procent att de séljer digitalt
till skillnad fran 42 procent for ett ar sedan. De e-
handlande B2B-féretagen forvantar sig ocksa att
den digitala forsaljningen kommer att ¢ka, hela 94
procent tror detta. Av de féretag som ser en positiv
forsaljningsokning férvantar sig en tredjedel att
okningen kommer att vara storre an 25 procent.

Litiums e-handelsplattform ar anpassad bade fér
forsaljning till konsument och till foretag. Bolagets
kundstock bestar av cirka halften B2C- och hélften
B2B-kunder, vilket gor att bolaget har kunskap om
affarsbehoven for detaljhandeln, renodlade e-handlare
och kvalificerad B2B-férsaljning. Litium star val
positionerade med stora maojligheter att vaxa genom
ett starkt erbjudande och manga ledande referens-
kunder. Nagra viktiga kunder inom B2C-handel ar
Jollyroom, Lindex och Cyberphoto och inom B2B-
handel PostNord Stralfors, Hydroscand och Tingstad.

* Studien finns tillganglig pa
http:/www.svenskb2bhandel.se
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Om Litium

Verksamheten

Litium &r ett renodlat mjukvarubolag med e-handels-
plattformen Litium 6 och Litium Accelerator. Den
dominerande leveransformen for Litiums e-handels-
plattform ar via molnet. Att kdpa plattformen som
molntjanst ger laga trosklar att komma igadng och
adderar varde genom integrerade kringtjanster och
analysverktyg. Modellen ger kunden méjlighet att
vaxa friktionsfritt i ett mycket stort spann bland
annat genom en pay-per-use modell. Ett tryggt

satt for kunden att betala baserat pa tillvaxt och en
mojlighet for Litium att dka sina intakter i takt med
att kundens forsaljning okar.

En annan viktig del i Litiums erbjudande &r bolagets
noggrant utvalda och omfattande ekosystem av
leverantorer av specialistfunktionalitet och kring-
tjanster. Till dessa hor betalningsleverantorer, olika
typer av analys- och sokverktyg, e-postmarknads-
foéring, marketing automation och andra typer av
system som e-handlare har behov av for att optimera
sin forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
ekosystempartners ar Klarna, DIBS, PayEx, Nosto,
Loop54 och Apsis.

Litium far intakter fran ekosystemet via olika typer
av revenue share™-modeller och ekosystemet ar
strategiskt viktigt for bolaget. Den digitala ut-
vecklingen, i synnerhet nar det gaéller e-handel, gar
mycket snabbt. For att kunna ha det starkaste och
mest relevanta erbjudandet for varje kund vid varje
tid beddmer Litium att det ar battre att samarbeta
och integrera med de starkaste leverantérerna for
varje specialistomrade an att utveckla alla delar
internt.

Litiums e-handelsplattform och Litium Accelerator
Karnan i Litiums plattform bestar av tre delar - en
e-handelsmotor som skoter kampanjer och order-
mottagning, ett centralt produkthanteringssystem
(PIM) och ett kraftfullt publiceringsverktyg (CMS).
Delarna ar helt integrerade och skapar tillsammans
basen for ett foretags hela digitala process. Det sista
lagret for en fullfiadrad e-handelslésning star Litiums
ekosystem och implementationspartners for.

Litium Accelerator &r grunden for en e-handel eller
aterforsaljarportal, baserad pa Litiums plattform.

Genom att bygga e-handelsprojektet pa en flexibel
standardlésning kan kunderna korta sin time-to-
market och lagga resurserna pa det som skapar
mervéarde och konkurrensfordelar. Dessutom sanks
framtida underhallskostnader d& Litium star for
vidareutvecklingen av all basfunktionalitet.

ACCELERATORS

DIGITAL MARKETING

COMMERCE

Partnernatverket

Litiums natverk av implementationspartners ar
centrala i bolagets affarsmodell och bestar av storre
generella IT-konsultforetag, e-handelsspecialiserade
webbyraer och olika typer av digitala kommunika-
tionsbyraer, samtliga med hég kompetens och er-
farenhet inom e-handel.

Forsaljning, implementering av I6sningen pa platt-
formen och kontinuerlig leverans gors tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, affarsmassighet och
haller en hog serviceniva. Litium vill arbeta med

de basta och goér en noggrann utvardering av alla
foretag som vill bli partners.

For att kvalitetssakra och kontinuerligt utveckla
kompetensen for utvecklare, 16sningsarkitekter och
séljare hos partners, har Litium ett certifierings-
program. Totalt bedémer bolaget att dver 600
personer idag arbetar med Litium och plattformen.
Exempel pa premium implementationspartners ar
iStone, Cloudnine, och Spot On.
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Ekonomisk dversikt,
Q4 och helaret 201/

Ekonomisk éversikt (SEK) Q4 2017 Q4 2016 Heldr 2017 Heldr 2016
Nettoomséttning 7225752 6 216 501 23791016 18 682191
EBITDA 984 914 663 339 1654 518 1106 327
EBITDA/Aktie 015 010 0.25 017
Periodens resultat - 460178 - 690 784 -4139972 -4923332
Resultat/aktie - 007 - 010 -063 -075

2017-12-31 2016-12-31  2017-09-30

Balansomslutning 39000041 41805354 38580930
Eget kapital 25942532 30082503 26402709
Eget kapital/aktie 393 4,56 4,00

Antal aktier 6 593776 6 593776 6 593776
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Ekonomisk dversikt,

Q4 och helaret 201/

Kommentarer till den finansiella informationen

Intakter

Trots ett mycket starkt fjarde kvartal 2016, med bl a ett
antal storre licensaffarer, dkade intékterna med 16 %
det fjarde kvartalet 2017. De totala intakterna blev
723 MSEK (6,22 MSEK 2016) vilket &r nytt rekord
for ett enskilt kvartal. For helaret kade intakterna
med dryga 27 % till 2379 MSEK (18,68 MSEK 2016).

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 39 %
fiarde kvartalet. Den planenliga omstaliningen fran
traditionell licensférsaljning till en molnbaserad in-
taktsmodell med repetitiva intakter har fortsatt pa-
verka bolagets totala omsattning negativt. Effekten av
omstallning har dock avtagit jamfort med 2016 och
vantas fortsatta avta.

Andelen repetitiva avtalsintakter uppgick under hel-
aret 2017 till 83 % av de totala intékterna jamfort med
78 % under foregaende ar.

Kostnader

De totala redovisade kostnaderna, inklusive av-
skrivningar och aktivering, uppgick till 772 MSEK i
fjarde kvartalet (6,90 MSEK Q4 2016), en ¢kning
med 11,8 %. Okningstakten av kostnaderna fortsatter
att falla trots att vissa satsningar utéver plan gjorts
under kvartalet. De extra satsningarna har skett framst
inom marknad och férsaljning men aven inom
produktutveckling.

| kostnaderna ingar provisioner avseende nya affarer,
vilket ocksa innebar att nar bolaget vaxer och vinner
manga nya kunder blir de redovisade kostnaderna
hogre.

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick det fjarde kvartalet 2017 till
2,30 MSEK (1,95 MSEK Q4 2016), en 6kning med
179 %.

Avskrivningarna uppgick under fjarde kvartalet till
141 MSEK och var oférandrade jamfort med fjarde
kvartalet 2016.

Resultat
EBITDA-resultatet uppgick det fjarde kvartalet 2017
till 0,98 MSEK (0,66 MSEK 2016), en 8kning med

48,5 % som framférallt forklaras av hogre intakter.
Fjarde kvartalets resultat blev -0,63 MSEK (-0,75
MSEK Q4 2016). En tydlig férbattring aven pa
denna resultatniva.

Finansiell stéllning

Likviditeten och soliditeten ar fortsatt mycket god.
Tillgangliga likvida medel vid periodens slut uppgick
till 8,68 MSEK (9,05 MSEK per 2017-09-30). Solid-
iteten uppgick vid periodens slut till 66,5% (68,4 %
per 2017-06-30).

Arets kassafode fran den lopande verksamheten
starktes till 411 MSEK (011 MSEK 2016). Arets totala
kassaflode uppgick till - 6,21 MSEK. Féregdende ars
motsvarande varde uppgick till 8,12 MSEK men blir
inte direkt jamférbart da nyemmissionen i samband
med borsnoteringen genomférdes da.

Avtalsvarde

Det totala repetitiva avtalsvardet, Annual Recurring
Revenue (ARR), uppgick per 2017-12-31 till 21,68
MSEK vilket motsvarar en tillvaxt sedan fjarde kvar-
talet 2016 pa 37.3 %.

Da det tidigare anvanda nyckeltalet for de arliga av-
talsintékterna, Annual Contract Value, ACV, tappat i
relevans kommer bolaget upphora redovisningen av
detta i och med delarsrapporten fér forsta kvartalet
2018.

Annual Contract Value, ACV uppgick per 2017-12-31
till 18,92 MSEK (13,58 MSEK per 2016-12-31), vilket
innebar en dkning under det senaste aret med 39,3 %.

Rekordomsattning i Q4

Intakterna for molntjanst-
erbjudandet vaxte 183 %
under 2017
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Ovrig information

Aktieagarinformation

Kortfakta om Litiums aktie
Litiums aktie ar sedan 31/5 2016 noterad pa
AktieTorget:

Namn: Litium

Kortnamn: LIT]

ISIN-kod: SEO007387246
Antal aktier: 6 593 776
Antal réster: 6 593 776
Kvotvarde: 10 SEK

Narstaendetransaktioner
Inga materiella narstdendetransaktioner har skett
under perioden.

Stallda sékerheter

Under perioden har bolaget stallt sékerhet genom
generell pantforskrivning. Féretagsinteckningen i
bolagets egendom omfattar totalt 71 MSEK och
motsvarar befintliga 1an samt den i tredje kvartalet
upptagna checkrakningskrediten om 3,0 MSEK.

Litium hade per 2017-12-31 996 aktiedgare.

De tio storsta aktiedgarna per 31 december 2017:

Bolagsstéamma 2018

Ordinarie bolagsstamma i Litium AB (publ) kommer
hallas den 9 maj 2018 i Stockholm. Arsredovisning
for 2017 beraknas finnas tillganglig pa Litiums hem-
sida, www.litium.se, senast 3 veckor innan stamman.

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som
ar framatblickande. Faktiska framtida resultat kan
skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som
kan paverka bolagets resultat utgors av bland annat
den generella marknadsutvecklingen for e-handeln,
konkurrenssituationen, effekten av ekonomiska om-
standigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker.

Den finansiella informationen i denna rapport har
inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 23 februari 2018

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Fleminggatan 85, 11r
112 45 Stockholm

Antal Innehav %
FastPartner 1697717 2575% L
Avanza Pension 361342 548% 996 ak’(leagare 31/12
Arnas Forvaltning AB 338069 513%
Fam Ljungberg & Holmstréom
c/o Tagehus Holding AB 300001 455%
Johnny Svensson 261489 397% =
Alexander Eskilsson 210290 319% HUVUdagare FaStpa rtner
Clees Goéran Johnsson 192676 292%
Mattias Stark 158988 241%
Nordnet Pensionsforsakring 126 324 192 % . .
Benkt Fredrik Svederman 125000 190 % Noterad Pa AktieTo rg et 2016
Summa 10 stérsta dgarna 3771896 5720 %

Finansiell kalender

Kommande rapporteringstillfallen:
Delarsrapport Q1 2017 3 maj 2018
Delarsrapport Q2 2017 29 augusti 2018
Delarsrapport Q3 2017 2 november 2018
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Finansiell information

For detaljerad beskrivning av bolagets redovisningsprinciper vanligen se arsredovisningen 2016.

Resultatrakningar

Belopp i kr 2017-01-01-  2016-01-01-  2017-10-01-  2016-10-01-
2017-12-31 2016-12-31 2017-12-31 2016-12-31
Nettoomsattning 23791016 18 682 191 7225752 6 216 501
Aktiverat arbete for egen rakning 3822588 4208188 1116 000 1287 864
Ovriga rérelseintakter 62 755 - 28 759 -
27676359 22890 379 8 370 5N 7 504 365
Rorelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -12020995 -9908297 - 3546500 -3314438
Personalkostnader -14000846 -1863672 -3839097 -3517774
Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar - 5614 800 -5651971 -1407386 -1413022
Ovriga rérelsekostnader - -12 083 - - 8814
Rérelseresultat -3960 282 -45450644 - 422 472 - 749 683
Resultat fran finansiella poster
Ovriga ranteintakter och liknande intakter 2530 1568 756 1154
Rantekostnader och liknande kostnader -182 220 - 379 256 - 38462 57745
Resultat efter finansiella poster -4139972 -4923332 - 460178 - 690 784
Resultat fore skatt -4139972 -4923 332 - 460178 - 690 784
Skatt pa arets resultat - - - -
Periodens resultat -4139972 -4923 332 - 460178 - 690 784
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Finansiell information

Balansrakningar

Belopp i kr 2017-12-31  2017-09-30 2016-12-31
Tillgangar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklings-
arbeten och liknande arbeten 26 690948 25792322 24203353
26690948 25792322 24203353
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 37 540 38 014 39 417
Inventarier, verktyg och installationer 191120 73 337 18 848
228 660 M 351 58 265
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernféretag 117 700 117 700 117 700
17 700 117 700 117 700
Summa anlaggningstillgangar 27037308 26021373 24379318
Omsattningstillgangar
Kortfristiga fordringar - - -
Kundfordringar 3 848 281 3844 740 2667 370
Upparbetad men ej fakturerad intakt 1718145 1895049 2308403
Ovriga fordringar 202 531 200 276 386 854
Forutbetalda kostnader och
upplupna intakter 51413 573 212 166 755
6280 370 6513277 5529382
Kassa och bank 5682363 6046280 11896 654
Summa omséttningstillgangar 1962733 12559557 17426 036
Summa tillgangar 39000041 38580930 41805354
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Finansiell information

Balansrakningar

Belopp i kr 2017-12-31  2017-09-30 2016-12-31

Eget kapital och skulder

Eget kapital

Bundet eget kapital

Aktiekapital (6 593 776 aktier) 6593776 6593776 6593776

Fond for utvecklingsutgifter 13 442 522 11368 006 6 251 366

20 036 298 17 961782 12 845142

Fritt eget kapital

Overkursfond 33891438 33891438 33891438

Balanserad vinst eller forlust -23845232 -21770717  -1730745

Periodens resultat -4139972 -3679794 -4923332
5906 234 8 440 927 17 237 361

Summa eget kapital 25942532 26402709 30082503

Langfristiga skulder

Ovriga skulder till kreditinstitut 2 500 000 2750000 3000000
2500000 2750000 3000 000

Kortfristiga skulder

Skulder till kreditinstitut 1000 000 1250 000 2 555171

Leverantorsskulder 2699 223 1974 890 1131593

Skulder till koncernféretag 251395 251395 11395

Skatteskulder 134 329 121690 61529

Ovriga kortfristiga skulder 1168 300 1086 245 771895

Upplupna kostnader och

forutbetalda intakter 5304 262 4744 001 4191268
10 557 509 9428 221 8722 851

Summa eget kapital

och skulder 39000 041 38580930 41805354
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Finansiell information

Rapport 6ver forandringar Fond for

i eget kapital Aktiekapital utv.utgifter

Eget kapital

Bundet eget kapital

Ingdende balans 6 593776 6 251 366

Transaktioner med &gare - -

Summa 6 593776 6 251366

Omfoéring mellan poster

i eget kapital - -

Omféring till fond

for utv.utgifter - 7191156

Summa - 7191156

Vid arets utgang 6593776 13442522
Balanserad

Fritt eget kapital Overkursfond vinst el forlust  Arets resultat

Ingdende balans 33891438 -11730745 -4923332

Transaktioner med &gare - - -

Summa 33891438 -11730745 -4923332

Omfoéring mellan poster

i eget kapital - - -

Omféring till fond

for utv.utgifter - - 7191156 -

Disposition enl

arsstammobeslut - -4923332 4923332

Summa - - 12114 488 4923332

Arets resultat - - - 4139972

Vid arets utgang 33891438 -23845233 -4139972
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Finansiell information

Kassaflédeanalys 2017-01-01-  2016-01-01-

Belopp i kr 2017-12-31 2016-12-31

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster -4139972 -4923332

Justeringar for poster som inte

ingar i kassaflodet, m m 5 614 801 5651971
1474 829 728 639

Betald inkomstskatt 72 800 -96 052

Kassafléde fran den I6pande

verksamheten fore for-

andringar av rérelsekapital 1547 629 632 587

Kassaflode fran férandringar i

rorelsekapital

Okning (-) /Minskning (+) av

rorelsefordringar - 750 988 - 117 764

Okning (+) /Minskning (-) av

rorelseskulder 3317029 592 587

Kassafléde fran den I6pande

verksamheten 413670 107 410

Investeringsverksamheten

Forvarv av immateriella

anlaggningstillgangar -8084208 -6251366

Forvarv av materiella

anlaggningstillgangar - 188 581 -

Kassafléde fran investerings-

verksamheten -8272789 -6251366

Finansieringsverksamheten

Nyemission - 20 650 000

Emissionskostnader - -3235578

Amortering av lan -2055171  -3146 360

Kassaflode fran

finansieringsverksamheten -2055171 14 268 062

Arets kassaflode - 6214 290 8124106

Likvida medel vid arets bérjan 11896 653 3772548

Likvida medel vid arets slut 5682 363 11896 654
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QLITIUM

Litium AB (publ) ar en molnbaserad e-handelsplattform som
hjalper till att accelerera férséaljningen for stora och medelstora
foretag inom bade B2B och B2C. Lindex, NordicFeel och
Jollyroom &r nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter
dver S miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom
sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och ar noterat
pa AktieTorget i Stockholm.
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