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Fortsatt stark tillvaxt och rekordkvartal

Litium i sammandrag

Perioden 1 oktober - 31 december 2016

Nettoomsattningen steg med 31 % och blev 6,22 MSEK (4,73 MSEK motsvarande period 2015).

De repetitiva avtalsintakterna dkade med 20 % till 3,84 MSEK, jamfért med samma period 2015.
EBITDA uppgick till 0,66 MSEK (1,80 MSEK 2015) och periodens resultat var -0,69 MSEK (0,00 MSEK).

EBITDA per aktie blev 0,10 kr (0,46 kr) och periodens resultat per aktie uppgick till 0,10 kr (0,00 kr).

Perioden 1januari - 31 december 2016

Nettoomsattningen blev 18,68 MSEK (1714 MSEK motsvarande period 2015), en ¢kning med 9 %.
Okningen begransades av den planenliga omstallningen fran traditionell licensférsaljning till en molnbaserad
intdktsmodell med repetitiva intakter, vilket innebar lagre initiala intéakter men hogre intakter pa sikt.

De repetitiva avtalsintakterna steg med 23 % till 14,53 MSEK, jamfort med samma period 2015. Darmed
utgjorde de repetitiva avtalsintakterna 78 % av de totala intakterna, upp fran 68 % fér samma period fore-
gaende ar.

EBITDA uppgick till 111 MSEK (541 MSEK) och Arets resultat blev -4.92 MSEK (-172 MSEK). Resultaten pa-
verkades negativt av omstaliningen till den nya intéktsmodellen samt hogre kostnadsmassa som en féljd av
en offensiv satsning pa forsaljning och marknadsféring samt noteringen pa AktieTorget.

EBITDA per aktie blev 0,20 kr (2,05 kr) och Arets resultat per aktie uppgick till -0,75 kr (-0.65 kr).

Eget kapital uppgick vid periodens utgang till 30 082 503 kr (14 241 414 kr per 2015-12-31) och till

4,56 SEK/aktie, att jamfora med 3,40 SEK vid forra arsskiftet.

Viktiga héandelser 2016

Styrelsen fick under aret tva nya ledamoter, Lars-Olof Norell med erfarenhet bl a som VD fér Episerver
och seniora befattningar pa Knowit och Capgemini och Johan Rutgersson, VD och ledamot i bérsnoterade

Briox. Lars-Olof Norell &r ny ordférande.

Nyemissionen infér listningen pa AktieTorget dvertecknades och tillforde bolaget 24 MSEK fére emissions-
kostnader samt ca 880 nya agare. Forsta handelsdagen pa AktieTorget var den 31 maj 2016.

Litium 5, den senaste versionen av Litiums molnbaserade e-handelsplattform, lanserades under perioden.
Litium 5 ar bolagets storsta produktinvestering hittills och starker bolagets erbjudande vasentligt.

E-handelslésningen "Litium Growth Cloud powered by Klarna” lanserades tillsammans med Klarna i slutet
av perioden och blev val mottagen bland partners och slutkunder.

Bolagets firma andrades under varen till Litium AB fran Litium Affarskommunikation AB.

Viktiga handelser efter periodens slut

Litium har under januari lanserat studien "Svensk B2B-handel”. Studien ar den forsta i sitt slag med fokus pa
den svenska marknaden och har ront stor uppmarksamhet. | skrivande stund pagar en roadshow runt om i
Sverige dar resultaten presenteras.
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VD har ordet

Vi &r glada over ett rekordstarkt fjarde kvartal med en
omsattningsokning pa 31 %. Styrkan och potentialen
i vart erbjudande bekraftas av flertalet vunna affarer,
dar detaljhandelskedjan Lindex ar ett tydligt exempel.
Vi glads ocksa at att vara kunder vaxer snabbt i sin
e-handel - betydligt snabbare &an marknaden i vrigt
- och att de gjorde ett starkt fjarde kvartal med for-
saljiningsokningar pa éver 30 % jamfort med aret
innan.

Sammanfattningsvis kan vi se tillbaka pa ett
handelserikt 2016 med notering av bolagets aktie
pa AktieTorget, en aggressiv marknadssatsning, var
storsta produktrelease ndgonsin med Litium 5 och
en omstallning fran traditionell licensforsaljning till
molntjanster som gar betydligt snabbare an planerat.
Var marknadssatsning har starkt varumarket Litium
vilket gjorde att vi under 2016 vann dubbelt sa
manga nya kunder som under 2015. Bland nya
kunder 2016 kan namnas Lindex, Tretorn, Casall,
Interflora och Bevego.

Marknaden for e-handel har vuxit kraftigt de senaste
tio aren och fortsatter att vaxa stadigt. E-handelns
andel av den totala detaljhandeln utgjorde 2016
endast 77 %. Potentialen &r darmed enorm. Det &r
aven tydligt att e-handel &r eller kommer att bli en
affarskritisk verksamhet for nastan alla foretag.
Litiums position som motorn i denna verksamhet ar
strategiskt viktig och erbjuder stora mojligheter.

Litiums erbjudande stracker sig déver hela spekt-
rumet av produktférande foretag; e-handlare som
bara saljer online, detaljhandeln med bade butiks-
och nathandel och féretag med digital B2B-
forsaljning. E-handlare och detaljhandlare ligger
generellt sett langre fram i sin digitala utveckling

Med vanlig halsning,

=

Henrik Lundin
VD Litium AB (publ)

an B2B-foretag. Dock ar det tydligt att B2B-
foretagen pa allvar inlett sin digitaliseringsprocess.
Litiums undersokning "Svensk B2B-handel 2016",
visar att de flesta B2B-foretag avser att satsa pa
e-handel under de kommande tre aren. Litium &r val
positionerade inom denna marknad med ledande
referenskunder och ett starkt e-handelserbjudande
till stora och mellanstora féretag. Vi ser en vaxande
potential inom detta segment 2017 och flera ar
framat.

E-handeln ar fortfarande en relativt ung foreteelse
och utvecklingen gar snabbt. Den drivs pa av ny
teknik och kraftig tillvaxt av molntjanster men aven
av forandringar i beteenden och demografi. Litium
lagger fokus pa att analysera trender och positionera
erbjudande och plattform utifran kundernas framtida
behov. Var roadmap uppdateras kontinuerligt och vi
fortsatter att investera proaktivt i produktutveckling,
bland annat startade vi under 2016 ytterligare ett
utvecklingsteam i Vietnam. Huvudomraden for

var produktutveckling ar nya molntjanster, digital
marknadsféring och funktioner for omnikanalhandel.

Med var strategiska position pa en attraktiv marknad
som forvantas vaxa under manga ar framover ser vi
det som sjalvklart att fortsatta investera i alla delar
av var verksamhet. Under 2017 ligger darfor fokus

pa okad tillvaxt; marknadssatsningen fortsatter med
oférminskad styrka, vi ska varva fler partners och nya
kunder samt hoja tempot i var produktutveckling.

Var prestation under aret har mojliggjorts tack vare
vara medarbetare och partners, som varje dag gor
det lilla extra for att gora vara kunder framgangsrika.
Deras engagemang goér mig valdigt optimistisk infor
framtiden.
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Litium 2016

Marknaden
Litiums malmarknad &r stora och medelstora fore-

tag som vill 6ka férsaljningen och narvaron i de digi-

tala kanalerna. Detta gor Litium direkt exponerat

gentemot det pagaende digitala skiftet som paverkar

hela samhallet.

Den hoga tillvaxttakten pa e-handelsmarknaden
drivs av den accelererande digitaliseringen av fore-
tag som bedriver handel mot konsument (B2C) och
handel mellan foretag (B2B).

Enligt siffror fran PostNord/HUI Reserch rapport
"E-barometern 2016" 6kade den svenska detalj-
handelns forsaljning pa internet med 16 procent
och omsatte 57,9 miljarder kronor under 2016.
Prognosen for 2017 ar 17 procent vilket innebéar att
e-handeln B2C i Sverige beraknas omsatta 67,7
miljarder kronor under aret.

E-handelns omséttning (mdkr):
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"E-handelsbarometern arsrapport 2016", PostNord/HUI Research

B2B-FORETAGENS DIGITALA HANDEL | SIFFROR

av digital férsaljning

Nej

43%

Sker ndgon del av er forsaljning digitalt exempelvis via e-handel (webbutik).
EDI, AF-portal eller liknande?

Svensk

B2B-handel 2016

Andel B2B-féretag som anvéander sig

Mer an halften av B2B-
féretagen saljer digitalt

oS/ 7%

* Hela 57 procent av de tillfragade B2B-
foretagen séljer digitalt idag.

* Storre foretag ar i hogre grad aktiva inom
digital handel: 76 procent av de foretag
som omsatter mer &n 200 miljoner kronor
erbjuder digital handel.

* Samma siffra fér de minsta féretagen, med
en omsattning pa 0-20 miljoner kronor, ar
24 procent.

QLITIUM

Under september till november 2016 genomférde
Litium en undersdkning av den digitala handeln
mellan féretag (B2B) - "Svensk B2B-handel 2016
Den visar bland annat att 57 procent av svenska
B2B-foretag bedriver digital handel idag varav 93
procent svarar att de tror att den kommer att dka.
Bland de foretag som annu inte bedriver e-handel
svarar fler an halften att de kommer att erbjuda
kunder en digital férsaljningskanal inom tre &r.

Litiums e-handelsplattform ar anpassad for bade
foretag som séljer till konsument och till andra
foretag. Var kundstock bestar av cirka halften B2C-

och halften B2B-kunder, vilket gor att vi forstar
affarsbehoven for detaljhandeln, renodlade e-
handlare och kvalificerad B2B-férsaljning. Litium
star val positionerade med stora mojligheter att vaxa
genom ett starkt erbjudande och manga ledande
referenskunder inom bade B2C- och B2B-handel.
Nagra viktiga referenskunder inom B2C-handel

ar Jollyroom, Teknikmagasinet och Nordicfeel och
inom B2B-handel Strélfors, Hydroscand och
Ballingslov.

* Studien finns tillganglig pa
http:/www.svenskb2bhandel.se.
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Litium 2016

Verksamheten

Litium utvecklar, paketerar och levererar moln-
baserad e-handel till malmarknaden. Litium &r ett
renodlat mjukvarubolag med e-handelsplattformen
Litium 5 och Litium Accelerator. Litium Accelerator
ar en paketering baserad pa Litiums e-handels-
plattform som ger kunder tillgang till standard-
funktioner, kunskap och best-practice fran Litiums
l&nga erfarenhet och kunder, ofta branschledare
inom e-handel i sina segment. Litium erbjuder flera
Acceleratorpaketeringar for olika branscher. Férutom
branschspecifika funktioner ger paketeringarna
kundvarden i form av effektivare projekt med lagre
risk, snabbare time-to-market och effektivare under-
hall.

Under den senaste tiden, och i synnerhet under
2016, har den dominerande leveransformen for
Litiums e-handelsplattform varit via molnet. Detta ar
en positiv utveckling for Litium, dels som bevis for
att bolagets molntjansterbjudande uppskattas av
marknaden, dels fér att det stoder omstaliningen av
intaktsmodellen till en hogre andel repetitiva intakter.

Att képa plattformen som molntjanst ger laga
trosklar att komma igadng och adderar varde genom
integrerade kringtjanster och analysverktyg. Modell-

en ger kunden mojlighet att vaxa friktionsfritt i ett
mycket stort spann bland annat genom en pay-
per-use modell. Ett tryggt satt for kunden att betala
baserat pa tillvaxt och en majlighet for Litium att dka
sina intakter i takt med att kundens forsaljning okar.

En annan viktig del i Litiums erbjudande ar bolagets
noggrant utvalda och omfattande ekosystem av
leverantérer av specialistfunktionalitet och kring-
tjanster. Till dessa hor betalningsleverantorer, olika
typer av analys- och sékverktyg, e-postmarknads-
foring, marketing automation och andra typer av
system e-handlare har behov av fér att optimera

sin forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
ekosystempartners ar Klarna, DIBS, PayEx, Nosto,
Loop54 och Apsis.

Litium far intakter via olika typer av "revenue share’-
modeller fran ekosystemet som &r strategiskt
viktigt for bolaget. Den digitala utvecklingen, och
e-handelns utveckling i synnerhet, gar mycket
snabbt. For att kunna ha det starkaste och mest
relevanta erbjudandet for varje kund vid varje tid
beddmer Litium att det ar battre att samarbeta och
integrera med de starkaste leverantérerna for varje
specialistomrade an att utveckla alla delar internt.

Litiums kunders bruttoférsaljning i Litium On Demand, MSEK
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Diagrammet visar omsattningsutvecklingen for Litiums molntjanstkunder som &r en del av den totala om-
sattning som gar genom Litiums e-handelsplattform. Det kan konstateras att omsattningen via Litiums platt-
form okar vasentligt snabbare &n marknaden i snitt. Omséattningsdkningen drivs bade av befintliga kunder

och att nya kunder ansluter.
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Litium 2016

E-handelsplattformen

Den senaste versionen av Litiums e-handels-
plattform, Litium 5, lanserades under fdrsommaren
2016 och har fatt ett mycket positivt mottagande
av bade implementationspartners och kunder.
Lanseringen har bidragit starkt till inflodet av nya
kunder och partners.

Litium Accelerator &r grunden for en e-handel eller
aterforsaljarportal, baserad pa Litiums plattform.
Genom att bygga e-handelsprojektet pa en flexibel
standardldsning kan kunderna korta sin time-to-
market och lagga resurserna pa det som skapar
mervarde och konkurrensférdelar. Dessutom sanks
framtida underhallskostnader da Litium star for
vidareutvecklingen av all basfunktionalitet.

Karnan i Litiums plattform bestar av tre delar - en
e-handelsmotor som skoéter kampanjer och order-
mottagning, ett centralt produkthanteringssystem
(PIM) och ett kraftfullt publiceringsverktyg (CMS).
Delarna &r helt integrerade och skapar tillsammmans
basen for ett foretags hela digitala process. Det sista
lagret for en fullfjadrad e-handelslésning star Litiums
ekosystem och implementationspartners for.

Ett fokusomrade i Litium 5 var att komplettera
produkthanteringen sa att den stodjer stora volymer
produkter och erbjuder processtod for tillvaxt for

att mota det kade behovet pa marknaden. Detta
géller inte minst B2B-foretag déar en investeringsvag
vantas nar dessa bolags digitala transformation
accelererar.

MILAT

Plattformen har sedan lansering genomgatt ett fler-
tal kravande prestandatest, framférallt i samband
med upphandlingar hos stérre kunder. Dessa test
har visat fantastiska resultat vilket ar en mycket viktig
komponent for e-handlare och en affarskritisk faktor
for Litiums plattform.

Partnernéatverket

Litiums natverk av implementationspartners ar
centrala i bolagets affarsmodell och bestar av storre
generella IT-konsultforetag, e-handelsspecialiserade
webbyrader och olika typer av digitala kommunika-
tionsbyraer, samtliga med hog kompetens och er-
farenhet inom e-handel.

Forsaljning, implementering av I6sningen pa platt-
formen och kontinuerlig leverans gérs tillsammans
med dessa partners. Det ar darfor viktigt att bolagets
partners har ratt kompetens, affarsmassighet och
haller en hog serviceniva. Litium vill arbeta med de
basta och gér en noggrann utvardering av alla fore-
tag som vill bli partners.

For att kvalitetssékra och kontinuerligt utveckla
kompetensen for utvecklare, l6sningsarkitekter och
séljare hos partners lanserade Litium i juni 2016 ett
certifieringsprogram. Certifieringsprogrammet har
fatt bra genomslag och bara under hésten har Gver
70 partneranstallda certifierats. Litium utbildar dven
aktivt partners och kunder. Totalt beddmer bolaget
att dver 450 personer arbetar med Litium och platt-
formen. Exempel pa implementationspartners ar
iStone, Cloudnine, 3bits, Ateles, Authority och Spot
On Solutions.
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Ekonomisk oversikt fjarde
kvartalet och helaret 2016

Ekonomisk éversikt (SEK) Q4 2016 Q42015  Helar2016  Helar 2015

Nettoomséttning 6 216 501 4731448 18 682 191 17137 099

EBITDA 663 339 1795 481 1106 327 5410 555

EBITDA/Aktie 010 046 0.20 2,05

Periodens resultat -690 784 4960 -4923332 -1723 778

Resultat/aktie -0]10 0.00 -0,75 -0,65
2016-12-31 2016-09-30 2015-12-31

Balansomslutning 41805354 42408400 32083143

Eget kapital 30082503 30773288 14 241414

Eget kapital/aktie 4,56 4,67 340

Antal aktier 6 593776 6 593776 4193776

EBITDA och periodens resultat per aktie ar beraknade utifran genomsnittligt antal aktier for respektive

period och galler fére och efter utspadning.

LITIUM AB (PUBL) BOKSLUTSKOMMUNIKE 2016



Omsattning, resultat och

repetitivt avialsvarde

Intakter

Intakterna steg fjarde kvartalet med 31 % till 6,22
MSEK och for helaret med 9 % till 18,68 MSEK
jamfort med motsvarande perioder 2015, Intakts-
okningen begransas av den planenliga om-
stallningen fran traditionell licensforsaljning till en
molnbaserad intaktsmodell med repetitiva intakter.
Konkret innebér det att arets intakter skulle vara
vasentligt hogre om samma antal nya affarer under
aret gjorts enligt den gamla licensmodellen. Pa
langre sikt skapar den nya modellen hogre, mer
stabila och forutsagbara intakter.

Tillvaxten av intakterna uppnas trots omstaliningen
och en minskning av konsultintakterna under aret.
Konsultverksamheten tillhor inte karnverksamheten
utan konsultintakter uppstar endast da bolaget
stottar och supporterar sina implementations-
partners. Konsulting sker aldrig direkt gentemot
slutkunderna. Konsultintdkternas andel av om-
sattningen har sjunkit till 10 % 2016 fran 18 % 2015
vilket ar i linje med bolagets plan och fokus pa att
vara ett renodlat mjukvarubolag.

Kostnader

Kostnaderna har under aret 6kat enligt plan. De
totala redovisade kostnaderna, inklusive av-
skrivningar och aktivering, ¢kade till 23,6 MSEK
(18,8 MSEK 2015), en 6kning med drygt 25 %.
Okningen &r framforallt hanférlig till den offensiva
satsningen p& marknadsféring och forsaljning men
aven fortsatt utveckling av produkten dar tempot
okats. Aven en hégre kostnadsmassa som noterat
bolag bidrar till 6kningen. Samtidigt har finansnettot
starkts vilket i viss man fungerar som en motvikt.

Den tydliga satsningen pa tillvaxt bestar under 2017.
Malsattningen éar att 6ka intakterna snarare an att
minska kostnaderna. Alla satsningar utvarderas noga
och en stor andel rorliga kostnader gor att nivaerna
for de totala kostnaderna kan anpassas snabbt vid
behov.

Investeringar och avskrivningar

Investeringarna bestar for Litium endast av invest-
eringar i produktutveckling. Dessa sker [6pande och
uppgick 2016 till 6,3 mkr (5,0 MSEK 2015), en
okning med 26 %.

Resultat

EBITDA-resultatet uppgick 2016 till 11 MSEK
(54 MSEK 2015). Resultatforsamringen beror pa
de okade kostnaderna som redogérs fér ovan
samt att intékterna under aret paverkats negativt

av den planenliga omstalliningen fran traditionell
licensforsaljning till en molnbaserad intdktsmodell
med repetitiva intdkter. Omstaliningen till den repe-
titiva intaktsmodellen har gatt snabbare an vad bo-
laget bedomde vid arets ingang vilket ar positivt pa
l&ng sikt men paverkar 2016 ars resultat negativt.
Genomslaget for molntjansten och den repetitiva in-
taktsmodellen ar centralt for bolagets strategi framat.

Aven resultatet pa sista raden paverkas negativt av
kostnadsokningen och omstallningen. Arets resultat
2016 uppgick till - 49 MSEK jamfort med - 1,7
MSEK for 2015.

Finansiell stallning

Likviditeten och soliditeten ar fortsatt mycket god.
Likvida medel vid periodens slut var 11 896 654 kr
(3 772 549 kr per 2015-12-31). Soliditeten uppgick
vid periodens slut till 72 % (44 % per 2015-12-31).

Avtalsvarde (Annual Contract Value)

Litiums ackumulerade arliga avtalsvarde (Annual
Contract Value, ACV) uppgick per 2016-12-31 ill

13 575 M kr, vilket innebar en 6kning med 20,1 %
under 2016. ACV &r den avtalsbundna faktureringen
for kommande 12 manader.

Utéver ACV finns ocksa andra repetitiva avtals-
intdkter som baseras pa roérliga parametrar sdsom
kundernas omsattning, besokare, antal produkter
et c samt provisioner fran vara ekosystempartners.
De rorliga delarna dkar stadigt i o m omstallningen
till en mer skalbar affarsmodell och uppgick 2016 till
17 MSEK (0,9 MSEK 2015) motsvarande en ¢kning
pa strax dver 80 %. De rorliga avtalsintakterna for-
vantas fortsatta sin starka utveckling in i 2017.

De fasta och rérliga intakterna, totalt 15,3 MSEK, kan
darfoér ses som en god indikation for miniminivan for
de totala repetitiva avtalsintékterna under 2017.

Churn

Litiums e-handelsplattform &r motorn i och affars-
kritisk for kundernas digitala satsningar. Plattformen
har vidare integrationer med 6évriga affarskritiska l6s-
ningar, sdsom affarssystem, betaltjanster etc. Detta
gor Litiums plattform strategiskt viktig for kunderna.
| kombination med en hég andel néjda kunder ger
detta langa kundrelationer. Churn, definierat som
tappat avtalsvarde under 1ar, ar darfér mycket lag for
Litium. Generellt sett raknar bolaget med maximalt
3 % churn men i 2016 uppgick denna siffra till strax
under 15 %.
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Ovrig information

Aktieagarinformation
Litium hade per 2016-12-311232 aktieagare.

Kortfakta om Litiums aktie
Litiums aktie ar sedan 31/5 2016 noterad pa
AktieTorget:

Namn: Litium

Kortnamn: LITI

ISIN-kod: SEO007387246
Antal aktier: 6 593 776
Antal réster: 6 593 776
Kvotvarde: 1.0 SEK

Optioner

Det finns utover aktierna 600 00O st tecknings-
optioner i Litium. Aven dessa &r noterade pa
AktieTorget:

Kortnamn: LITI TO1
ISIN kod: SEO008135461

Vasentliga villkor (fér detaljerade villkor se
emissionsprospektet pa Litium.se)

1st LITI TO1 ger ratt att teckna 1 ny aktie till kurs 15
SEK. Teckning med LITI TO1 kan ske fran 15 mars
2017 till och med den 31 mars 2017.

De tio storsta aktiedgarna per 30 september 2016

Antal Innehav %

FastPartner 1697717 2575 %
Lars-Géran Karlsson 468 069 664 %
Avanza Pension 362299 515%
Johnny Svensson 261489 397 %
Mattias Stark 158988 241%
Matthias Bransmo 146 383 223 %
Christian Rosendahl 119 736 1,82 %
Essie Majkowitz 116 163 176 %
Claes Goéran Johnsson 96 338 146 %
Klas-Géran Johnsson 96 338 146 %

Fastighetradg.

Summa 10 stérsta dgarna 3 523 520 52,70 %

Néarstdendetransaktioner
Inga materiella narstdendetransaktioner har skett
under perioden.

Finansiell kalender
Kommande rapporteringstillfallen:

Delarsrapport Q1 2017 4 maj 2017
Delarsrapport Q2 2017 25 augusti 2017
Delarsrapport Q3 2017 3 november 2017

Bolagsstéamma 2017

Ordinarie bolagsstamma i Litium AB (publ) kommer
hallas den 6 april 2017 i Stockholm. Arsredovisning
for 2016 beraknas finnas tillganglig pa Litiums hem-
sida, www.litium.se, senast 3 veckor innan stadmman.

Forslag till disposition av Litium AB (publ) resultat
2016: Styrelsen foreslar att ingen utdelning lamnas
for rakenskapsaret 2016.

Risker och osakerhetsfaktorer

Denna finansiella rapport innehaller uttalanden som
ar framatblickande. Faktiska framtida resultat kan
skilja sig vasentligt fran de forutsedda. Faktorer som
kan paverka bolagets resultat utgors av bland annat
den generella marknadsutvecklingen for e-handeln,
konkurrenssituationen, effekten av ekonomiska om-
standigheter, teknisk utveckling, valutakurs- och
rantefluktuationer samt politiska risker.

Den finansiella informationen i denna boksluts-
kommuniké ar inte reviderad av bolagets revisor.

Stockholm den 23 februari 2017

Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Fleminggatan 85, 1tr
112 45 Stockholm

1232 aktieagare 31/12

Huvudagare FastPartner

Noterad pa AktieTorget 31/5
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Finansiell information

Resultatrakning

Belopp i kr (SEK) 2016-10-01-  2015-10-01-  2016-01-01-  2015-01-01-
2016-12-31 2015-12-31 2016-12-31 2015-12-31
Nettoomsattning 6 216 501 4731448 18 662 191 17137 099
Aktiverat arbete for egen rakning 1287 864 801660 4208188 3671180
Ovriga rérelseintakter - - - 684
7504 365 5533108 22890379 20808963
Rérelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -3314438 -1702099 -9908297 -6218593
Personalkostnader -3517774 -2036204 -1863672 -9172647
Av/nedskrivningar av materiella och
immateriella anlaggningstillgangar -1413 022 -1478198 -5651971 -5912723
Ovriga rérelsekostnader - 8814 676 -12 083 - 7168
Rorelseresultat - 749 683 317283 -4545644 - 502168
Resultat fran finansiella poster
Resultat fran andelar i koncernféretag - - 48100 - -48100
Ovriga ranteintakter och liknande intakter 1154 778 1568 1358
Rantekostnader och liknande kostnader 57745 - 265 001 - 379 256 -1174 868
Resultat efter finansiella poster - 690 784 4960 -4923332 -1723778
Resultat fore skatt - 690 784 4960 -4923332 -1723778
Skatt pa arets resultat - - - -
Periodens resultat - 690 784 4960 -4923332 -1723778
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Finansiell information

Balansrékning

Belopp i kr (SEK) 2016-12-31 2016-09-30 2015-12-31
Tillgangar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklings-
arbeten och liknande arbeten 24203353 23631088 23468 000
Goodwill - 27154 108 618
24203353 23658242 23576618
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 39 417 39889 41294
Inventarier, verktyg och installationer 18 848 25 241 44 31N
58 265 65130 85605
Finansiella anlaggningstillgangar
Andelar i koncernfoéretag 17 700 117 700 117 700
117 700 17 700 117 700
Summa anléggningstillgangar 24379318 23841072 23779923
Omsattningstillgangar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 2667 370 2293409 2724123
Fordringar hos koncernforetag - 2820 -
Aktuell skattefordran - 171337 119 053
Upparbetad men ej fakturerad intakt 2 308 403 1430 316 647 464
Ovriga fordringar 386 854 526 039 600 109
Forutbetalda kostnader och
upplupna intakter 166 755 292 695 439 922
5529 382 4716 616 4 530 671
Kassa och bank 11896 854 13 850 712 3772549
Summa omsattningstillgangar 17426 036 18 567 328 8303 220
Summa tillgangar 41805354 42408400 32083143
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Finansiell information

Balansrékning

Belopp i kr (SEK) 2016-12-31 2016-09-30 2015-12-31
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Bundet eget kapital
Aktiekapital (6 593 776 aktier) 6593776 6 593776 4193776
Fond for utvecklingsutgifter 6 251 366 - -
12 845142 6 593776 4193776
Fritt eget kapital
Overkursfond 33891438 33891438 15 527 016
Balanserad vinst eller forlust -11730745 -5479378 -3755600
Periodens resultat -4923332 -4232548 -1723778
17 237 361 24179512 10047638
Summa eget kapital 30082503 30773288 14 241414
Langfristiga skulder
Ovriga skulder till kreditinstitut 3000000 3500000 5006 531
3000 000 3500 000 5006 531
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut 2 555171 210910 2670 000
Leverantorsskulder 1131593 1343 031 796 171
Skulder till koncernforetag 1395 16 075 39 505
Skatteskulder 61529 - -
Ovriga kortfristiga skulder 771895 632 853 5228 497
Upplupna kostnader och
forutbetalda intakter 4191268 4032 243 4101025
8 722 851 8135112 12 835198
Summa eget kapital
och skulder 41805354 42408400 32083143
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Finansiell information

Stallda sdkerheter och

ansvarsférbindelser 2016-12-31 2016-09-30 2015-12-31

Stéllda sékerheter

Stallda sakerheter for egna

skulder och avsattningar

Foretagsinteckningar 10 800 OO0 10 800 OO0 10 800 OO0

Summa 10 800 OO0 10 800 OO0 10 800 OOO

Ansvarsférbindelser

Ansvarsforbindelser Inga Inga Inga

Rapport 6ver forandringar

i eget kapital

Eget kapital Fond for

Bundet eget kapital Aktiekapital utv.utgifter

Ingédende balans 4193776 -

Transaktioner med &gare

Nyemission 2400 000 -

Summa 6 593776 -

Omfoéring mellan poster

i eget kapital - -

Omféring till fond

for utv.utgifter - 6 251 366

Summa - 6 251 366

Vid arets utgang 6 593 776 6 251 366
Balanserad

Fritt eget kapital Overkursfond vinst el forlust  Arets resultat

Ingédende balans 15527016 -3755600 -1723778

Transaktioner med agare - - -

Nyemission 18 364 422 - -

Summa 33891438 -3755600 -1723778

Omféring mellan poster

i eget kapital - - -

Omfaring till fond

for utv.utgifter - -6251366 -

Disposition enl

arsstémmobeslut - -1723778 1723778

Summa - -7975144 1723778

Arets resultat - - -4923332

Vid arets utgang 33891438 -11730744 -4923332

| dverkursfonden har kostnader

for nyemission beaktats
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Finansiell information

Kassaflédeanalys 2016-01-01-  2015-01-01-

Belopp i kr 2016-12-31 2015-12-31

Den I6pande verksamheten

Resultat efter finansiella poster -4923332 -1723778

Justeringar for poster som inte

ingar i kassaflodet, m m 5651970 5912723
728 638 4188 945

Betald inkomstskatt -96 052 - 126 553

Kassafléde fran den I6pande

verksamheten fore for-

andringar av rorelsekapital 632 586 4 062 392

Kassaflode fran forandringar i

rorelsekapital

Okning (-) /Minskning (+) av

rorelsefordringar -1117 763 24 364

Okning (+) /Minskning (-) av

rorelseskulder 592587 -1902 613

Kassaflode fran den I6pande

verksamheten 107 410 2184143

Investeringsverksamheten

Forvarv av immateriella

anlaggningstillgangar -6251366 -5028532

Kassaflode fran investerings-

verksamheten -6251366 -5028532

Finansieringsverksamheten

Nyemission 20 650 000 14 000 000

Emissionskostnader -3235578 - 1159 468

Amortering av lan -3146 451 -6224968

Kassafléde fran

finansieringsverksamheten 14 267 971 6 615175

Arets kassaflode 8124 015 3771175

Likvida medel vid arets borjan 3772 549 1374

Likvida medel vid arets slut 11896 564 3772 549
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Finansiell information

Noter

Not 1 Redovisningsprinciper
Belopp i kr om inget annat anges

Allmé&nna redovisningsprinciper
Arsredovisningen har upprattats i enlighet med
arsredovisningslagen och Bokféringsnamndens
allmanna rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och
koncernredovisning (K3).

Varderingsprinciper m m

Tillgangar, avsattningar och skulder har varderats
utifran anskaffningsvarden om inget annat anges
nedan.

Immateriella anlaggningstillgangar
Utgifter for:

Forskning och utveckling

Vid redovisning av utgifter for utveckling tillampas
aktiveringsmodellen. Det innebar att utgifter som
uppkommit under utvecklingsfasen redovisas som
tillgang nar samtliga nedanstaende forutsattningar ar
uppfyllda:

Det ar tekniskt mojligt att fardigstalla den im-
materiella anlaggningstillgdngen sa att den kan
anvandas eller séljas.

Avsikten ar att fardigstalla den immateriella an-
laggningstillgdngen och att anvanda eller salja den.

Forutsattningar finns for att anvanda eller sélja den
immateriella anlaggningstillgangen.

Det ar sannolikt att den immateriella anlaggnings-
tillgangen kommer att generera framtida eko-
nomiska fordelar.

Det finns erforderliga och adekvata tekniska, eko-
nomiska och andra resurser for att fullfolja ut-
vecklingen och for att anvanda eller sélja den im-
materiella anlaggningstillgangen.

De utgifter som ar hanférliga till den immateriella
anlaggningstillgangen kan beraknas pa ett till-
forlitligt satt.

Internt upparbetade immateriella anlaggnings-
tillgangar redovisas till anskaffningsvarde
minskat med ackumulerade avskrivningar och
nedskrivningar med tillagg for uppskrivningar.
Anskaffningsvardet for en internt upparbetad im-
materiell anlaggningstillgang utgérs av samtliga
direkt hanforbara utgifter (t ex material och léner).

Ovriga immateriella anlaggningstillgadngar

Ovriga immateriella tillgdngar som forvarvats av for-
etaget ar redovisade till anskaffningsvarde minus
ackumulerade avskrivningar och nedskrivningar. Ut-
gifter for internt genererad goodwill och varumarken
redovisas i resultatrékningen som kostnad da de
uppkommer.

Avskrivningar

Avskrivning sker linjart over tillgdngens beraknade
nyttjandeperiod. Avskrivningen redovisas som
kostnad i resultatrakningen.

Immateriella anlaggningstillgangar Ar
Internt upparbetade immateriella tillgangar
Balanserade utgifter for utveckling och

liknande arbeten 7
Foérvarvade immateriella tillgangar

Goodwill 8

Foretagsledningens beddmning éar att ovan angivna
avskrivningstakt motsvarar de immateriella an-
laggningstillgangarnas ekonomiska livslangd.

Materiella anlaggningstillgangar

Materiella anlaggningstillgdngar redovisas till an-
skaffningsvarde minskat med ackumulerade av-
skrivningar och nedskrivningar. | anskaffningsvardet
ingar forutom inkodpspriset aven utgifter som ar
direkt hanforliga till forvarvet.
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Finansiell information

Avskrivningar

Avskrivning sker linjart over tillgadngens beraknade
nyttjandeperiod eftersom det aterspeglar den fér-
vantade forbrukningen av tillgangens framtida eko-
nomiska fordelar. Avskrivningen redovisas som
kostnad i resultatrakningen.

Materiella anlaggningstillgangar Ar

Inventarier, verktyg och installationer 5

Foretagsledningens bedémning ar att ovan angivna
avskrivningstakt motsvarar de materiella an-
laggningstillgdngarnas ekonomiska livslangd.

Nedskrivningar - materiella och immateriella
anlaggningstillgangar

Vid varje balansdag bedéms om det finns nagon
indikation pa att en tillgangs varde ar lagre an dess
redovisade varde. Om en sadan indikation finns,
beraknas tillgangens atervinningsvarde. Ater-
vinningsvardet ar det hogsta av verkligt varde med

avdrag for forsaljningskostnader och nyttjandevarde.

Vid berdkning av nyttjandevardet beraknas nu-
vardet av de framtida kassafloden som tillgangen
vantas ge upphov till i den ldpande verksamheten
samt nar den avyttras eller utrangeras. Den dis-
konteringsranta som anvands ar fore skatt och
aterspeglar marknadsmaéassiga bedémningar av
pengars tidsvarde och de risker som avser till-
gangen. En tidigare nedskrivning aterférs endast
om de skal som lag till grund for berakningen av
atervinningsvardet vid den senaste nedskrivningen
har forandrats.

Erséattningar till anstallda

Kortfristiga ersattningar utgérs av 16n, sociala av-
gifter, betald semester, betald sjukfranvaro, sjukvard
och bonus. Kortfristiga erséattningar redovisas som
en kostnad och en skuld da det finns en legal eller
informell forpliktelse att betala ut en erséattning.

Skatt

Skatt pa arets resultat i resultatrakningen bestar av
aktuell skatt och uppskjuten skatt. Aktuell skatt ar
inkomstskatt for innevarande rakenskapsar som
avser arets skattepliktiga resultat och den del av
tidigare rakenskapsars inkomstskatt som annu inte
har redovisats. Uppskjuten skatt &r inkomstskatt
for skattepliktigt resultat avseende framtida réken-
skapsar till foljd av tidigare transaktioner eller
handelser.

Intakter

Litium har intakter fran forsaljning av licenser,
tjanster och l6pande avtalsintakter. Nedanstaende
kriterier galler for intaktsforing:

Intakter redovisas i den omfattning det anses sann-
olikt att de ekonomiska fordelarna kommer att till-
godogdras bolaget och intékterna kan beraknas pa
ett tillforlitligt satt.

Foljande kriterier maste ocksa uppfyllas innan in-
takter redovisas:

Licensforsaljning

Intdkten redovisas nar avtal om licensforsaljning
overenskommits och det anses sakert att de eko-
nomiska fordelarna kommer att tillgodogéras bo-
laget samt att intéktsbeloppet kan beréknas pa ett
tillforlitligt satt.

Tjansteuppdrag - |6pande rékning
Inkomst fran uppdrag pa l6pande rakning redovisas
som intakt i takt med att arbete utfors.

Lopande avtalsintakter
Intékt redovisas vid leverans da inga vasentliga for-
pliktelser kvarstar.

Not 2 Koncernuppgifter

Foretaget utgor moderféretag for en mindre koncern
och uppréttar ej koncernredovisning med hanvisning
till reglerna i Arsredovisningslagen 7 kap. 38.

Av moderforetagets totala inkdp och forsaljning matt
i kronor avser 0% (0%) av inképen och 0% (0%) av
forsaljningen andra foretag inom hela den féretags-
grupp som foretaget tillhor.

Not 3 Uppskattningar och bedémningar

Bolaget gor uppskattningar och bedémningar om
framtiden. De uppskattningar fér redovisnings-
andamal som blir foljden av dessa kommer,
definitionsmaéssigt, sallan att motsvara det verkliga
resultatet. De uppskattningar som innebar en be-
tydande risk for vasentliga justeringar i redovisade
varden for tillgdngar och skulder under nast-
kommande ar behandlas i huvuddrag nedan.

Immateriella och materiella anlaggningstillgangar
Avskrivningstakten pa bolagets immateriella och
materiella anlaggningstillgdngar baseras pa be-
domda nyttjiandetider. Beroende av vilka nyttjande-
perioder som faststalls for en tillgang kan bolagets
resultat komma att paverkas.
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QLITIUM

Litium AB (publ) ar en molnbaserad e-handelsplattform som
hjalper till att accelerera férséaljningen fér stora och medelstora
foretag inom bade B2B och B2C. Lindex, Teknikmagasinet
och Jollyroom ar nagra av Litiums kunder, vilka totalt omsatter
dver S miljarder kronor arligen online. Litium agerar genom
sitt partnernatverk pa den nordiska marknaden och &r noterat
pa AktieTorget i Stockholm.
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