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Om Litium

Litium AB (publ) ar en av Nordens ledande aktérer inom digital handel. Vi hjalper féretag inom B2B och
B2C att accelerera sin forsaljning, snabbt skala upp sin verksamhet, na nya marknader och samtidigt
skapa marknadsledande kundupplevelser online. Vi gor det genom att erbjuda en skalbar och
molnbaserad e-handelsplattform som ar byggd for tillvaxt. Vara kunder som Lindex, Tingstad och
Jollyroom, omsatter 6ver 10 miljarder kronor arligen online. Litium agerar tillsammans med sitt
partnernitverk pa den nordiska marknaden och ar noterat pa Nasdaq First North Growth Market. Arctic
Securities ar bolagets Certified Adviser och kan nas pa certifiedadviser@arctic.com eller +46 844 68 61

00. For mer information besdk garna litium.se

Hemsida
www.litium.se

Investor Relations

https://www.litium.se/investor-relations
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Commerce Cloud lanserat och fortsatt
forbattrad lonsamhet

Perioden 1 juli - 30 september 2021

¢ Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per 2021-09-30 till 58,5 MSEK (48,7 MSEK per 2020-09-
30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 20,3 % (27,9 %).

¢ Nettoomsattningen 6kade med 17,8 % till 13,9 MSEK (11,8 MSEK) med en bruttomarginal pa 68,3 %
(70,5 %).

e Derepetitiva intakterna uppgick till 13,4 MSEK (11,6 MSEK) vilket motsvarar 96,7 % (98,4 %) av
nettoomsattningen. 85,8 % (78,4 %) av nettoomsattningen avsdg abonnemangsintikter och 14,2 %
(21,6%) avsag rorliga intdkter.

e EBITDA uppgick till -0,1 MSEK (-1,3 MSEK) och resultatet fore skatt var -2,7 MSEK (-3,5 MSEK).

e EBITDA per aktie blev -0,01 SEK (-0,10 SEK) och nettoresultatet per aktie uppgick till -0,19 SEK (-
0,26 SEK).

¢ Investeringarna uppgick till 5,2 MSEK (4,8 MSEK), en 6kning med 9,7 % och per periodens utgang
uppgick likvida medel till 16,4 MSEK (21,4 MSEK).

Perioden 1 januari - 30 september 2021

¢ Nettoomsattningen 6kade med 22,7 % till 41,1 MSEK (33,5 MSEK) med en bruttomarginal pa 68,3 %
(72,1 %).

e Derepetitiva intakterna uppgick till 39,7 MSEK (32,6 MSEK) vilket motsvarar 96,6 % (97,1 %) av
nettoomsattningen. 85,8 % (79,9 %) av nettoomsattningen avsdg abonnemangsintikter och 14,2 %
(20,1 %) avsag rorliga intakter.

e EBITDA uppgick till -4,0 MSEK (- 7,0 MSEK) och resultatet fore skatt var -11,9 MSEK (-14,0 MSEK).

e EBITDA per aktie blev -0,29 SEK (-0,61 SEK) och nettoresultatet per aktie uppgick till -0,87 SEK (-
1,22 SEK).

¢ Investeringarna uppgick till 16,7 MSEK (14,2 MSEK), en 6kning med 17,7 % och per periodens utgang
uppgick likvida medel till 16,4 MSEK (21,4 MSEK).
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Annual Recurring Revenue (ARR)

ARR é&r Litiums viktigaste finansiella nyckeltal. Det visar vardet av de fasta och rorliga avtalsintakterna de
kommande 12 manaderna. Eftersom kunderna tenderar att stanna lange sa har varje ny ARR-krona ett
hogt varde. I avsnittet "kommentarer till den finansiella informationen” framgar hur ARR beraknas.

ARR uppgick per 2021-09-30 till 58,5 MSEK (48,7 MSEK per 2020-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa
20,3 % (27,9 %). Okningen av ARR jamfért med tredje kvartalet 2020 drivs av tillstromningen av nya
kunder vilka genererar nya abonnemangsintakter samt 6kande intdkter fran befintliga kunder och vara
teknologipartners.

Litiums mal ar att den organiska tillvaxten for ARR ska ligga i intervallet 20 - 40 %, illustrationen nedan
visar ARR for de senaste 12 kvartalen.

Annual Recurring Revenue - ARR (MSEK)
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Viktiga handelser under perioden

Litium lanserar Commerce Cloud

Den 30 september meddelar Litium att Litium Commerce Cloud lanseras. Erbjudandet méjliggér snabb
tillvaxt for kunder inom bade B2C och B2B genom dynamisk skalning och fokus pa séljdrivande verktyg.
Litium Commerce Cloud innefattar en ny tillvaxtbaserad affirsmodell tillsammans med en ny version av
plattformen, Litium 8.

Viktiga handelser efter perioden

Magnusson & Freij viljer Litium

Den 12 oktober meddelar Litium att Magnusson & Freij har valt Litium som plattform. Magnusson &
Freij saljer forbrukningsmaterial till bade privatpersoner och foretag samt offentlig sektor. Nu gér man en
satsning pa att snabbt vixa pa nitet med hjalp av Litium.
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VD har ordet

Det tredje kvartalets viktigaste handelse var
utan tvekan lanseringen av Litium Commerce
Cloud. En viktig milstolpe och ett nytt
framgangsrecept, som ger oss battre
forutsattningar att expandera affiaren bade
vertikalt och horisontellt och darigenom skapa
stora varden i bolaget.

Vart mal ar att Litiums kunder ska utklassa sina
konkurrenter inom digital handel, och vi har
investerat stort i Commerce Cloud for att ge de
formagorna till vara kunder. Tekniskt sett har vi
vaxlat upp hela plattformen till Microsofts
moderna .NET 5 teknologi vilket ar en
avgorande fordel i malmarknaden och for vara
l6sningspartners. Och vi ar 6vertygande om att
det nya vardeerbjudandet med en
tillvaxtbaserad affairsmodell, dynamisk skalning
och en ny version av plattformen, Litium 8, ger
vara kunder de allra vassaste verktygen for
snabb skalbar tillvaxt. Det gor att vi ar extra
glada och stolta 6ver den positiva respons vi fatt
fran kunder och partners i samband med
lanseringen.

Resultatmassigt gor vi ett starkt kvartal dar
lonsamheten forbattras for tredje kvartalet i rad
och EBITDA snuddar vid nollstrecket. Helt enligt
plan och med en fortsatt hog tillvaxttakt, hog
bruttomarginal och en inbromsande utveckling
av kostnaderna blir det tydligt att Litium framat
har formagan att dven leverera ett hogt positivt
rorelseresultat. Ett kvitto pa att den
underliggande affaren ar stark och motiverar
fortsatta tillvaxtinvesteringar.

De repetitiva avtalsintdkterna utgjorde 96,7 %
(98,4 %) av omsattningen och de fasta
avtalsintakterna uppgick till 85,8 % (78,4 %) av
dessa. Intdktsfordelningens forandring beror
dels pa dndrat anviandande och nivaer fran
ekosystemspartners, dels pa att manga kunder
gatt upp till storre paketeringar under senaste
aret, vilket skiftar avtalsintdkter fran rorliga till
fasta.

Var tillvaxt i ARR uppvisar hog grundstyrka och
okade aterigen med dryga 20 % upp till 58,5
MSEK (48,7 MSEK) drivet av en fin utveckling pa
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bade nya och befintliga kunder. Efterfragan ar
fortsatt god drivet av omstallningen till digital
handel. Nar vi blickar framat ser vi en ARR-
tillvaxt som pa kort sikt kan paverkas av
intdktsmixen, samtidigt som vi pa bade kort- och
lang sikt har ny potential att 6ka tillvaxten tack
vare strukturen i nya affirsmodellen och
plattformens 6kade attraktionskraft.

Till sist vill jag ge en stor eloge till hela det
fantastiska teamet pa Litium for en enastdende
insats med Litium Commerce Cloud! Den
framgangsrika lanseringen ger oss ett starkt
momentum in i 2022 och gor att vi gar starkta in
i ndsta fas av att skala upp Litium. Med en
toppmodern e-handelsplattform i marknaden
starks var redan ledande marknadsposition, och
den nya affirsmodellen ger oss, vara partners
och vara kunder dnnu battre forutsattningar att
driva tillvaxt och l16nsambhet. Vi ser fram emot att
skapa dnnu fler vinnande affarer tillsammans
med er. Litium rising.

//Patrik
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Litiums erbjudande

Marknaden

Litiums malmarknad dr medelstora och stora
foretag som vill 6ka forsaljningen och kund-
lojaliteten samt 6ka sin narvaro i digitala
kanaler. Digitaliseringen av handeln har fatt
Okad betydelse i och med COVID-19 déar den
digitala handeln 6kat varlden 6ver. Att finnas
tillganglig i de digitala kanalerna har varit
avgorande for manga bolags dverlevnad. 2020
och 2021 har med COVID-19 varit omvalvande
for handeln i stort och skapat osidkerhet, men
har lett till en mycket stark tillvaxt for e-
handeln.

Den svenska e-handelsmarknaden har vuxit
kraftigt under de senaste aren och enligt
rapporten E-commerce in Europe 2020 ligger
Sverige i taten 6ver lander med hogst andel av
befolkningen som handlar online med 96% (i
aldern 15-79 ar). Ovriga nordiska lander ligger
ocksa hogt upp pa listan dar Danmark har en
andel pa 88%, Norge pa 94% och Finland 95%.

Omsittning svensk e-handel
2011 - 2020 samt prognos for 2021
(Kalla: PostNord/HUI)
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Litium genomfor arligen en undersokning,
Scandinavian B2B Commerce, som behandlar
framtid, drivkrafter och utmaningar gallande
digitala affiarer mellan foretag (B2B). Den
baseras pa svar fran cirka 1 000 respondenter i
Sverige, Norge och Danmark. Enligt den senaste
rapporten, som lanserades i maj 2021, fortsatter
betydelsen av digitala kanalerna for B2B-
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PostNord/HUI Research rapport for Q2 2021
visar att e-handeln i Sverige fortsatter 6ka trots
historiskt hoga jamforelsetal ett ar tillbaka.
Andra kvartalet 2020 var tillvaxten hela 49%
och 2021 vaxte e-handeln med 16%, vilket ses
vara ett tecken pa att konsumenten fortsatter
handla digitalt framfor fysiska butiker trots att
dessa till storre del 6ppnat upp. Det var 79
procent av svenskarna (17-79 ar) som e-
handlade under andra kvartalet 2021.

Mest vaxte handeln med dagligvaror pa nitet
(+27 %), foljt av barnartiklar & leksaker (+22%)
och darefter mobler och heminredning (21 %).

Omsittningen for [svensk e-handel] 2020
landade pa hela 122 miljarder, dar dromgransen
100 miljarder passerades med rage. Bara
okningen under 2020 pa 35 miljarder motsvarar
hela 2012 ars totala e-handelsomsattning i
Sverige. Trots historiskt hog tillvaxt sa har
PostNord/HUI uppskattat prognosen for 2021
till 130 miljarder.

130
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foretagen att 6ka. Den senaste rapporten visar
att 65% av skandinaviska B2B-foretag mojliggor
forsaljning i digitala kanaler och 74% raknar
med att deras forsaljning online kommer att
fortsatta 6ka de kommande tre aren. Rapporten
finns tillganglig pa
https://content.litium.com/sv/b2b-rapport-
2021

@ Litium



Scandinavian B2B Commerce 2021
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Bild: Rapporten visar att 82% av de storsta B2B-foretagen tror pa en 6kning av den digitala férséljningen inom 3 ar.

Litium

Litium ar ett renodlat mjukvarubolag med
plattformen Litium for digital handel. Litiums
plattform levereras primart via molnet.
Plattformen gor det enkelt for foretag att starta
digital handel samt att 6ka tillvaxten och skala
sin verksambhet till flera marknader och kanaler
utan begransningar. Litium erbjuder en
affairsmodell i linje med en sa kallad SaaS-modell
(Software as a service) dar kostnaden for
Litiums kunder primért bestar av en fast
abonnemangsavgift. Plattformen majliggoér dven
en steglos tillvaxt, bland annat genom en sa
kallad pay-per-use-modell. Modellen gor det
mojligt for kunden att betala baserat pa volym,
vilket skapar en lagre initial investering och att
Litium kan 6ka sina intakter i takt med att
kundernas forsaljning 6kar.

Litiums kunder

Litiums plattform for digital handel (e-handel)
ar anpassad bade for forsaljning till konsument
(B2C) och forsaljning mellan foretag (B2B).
Bolagets kundstock bestar ungefar till halften av
B2C-kunder och till hilften av B2B-kunder.
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Detta gor att Litium har god kunskap om
affarsbehoven for detaljhandeln, e-handlare,
varumarken, grossister samt kvalificerad B2B-
forsaljning. Litium ar idag val positionerat med
goda moijligheter att viaxa genom ett starkt
erbjudande och manga branschledande
referenskunder. Nagra exempel inom B2C ar
Lindex, Jollyroom, Nordic Feel och Revolution
race. Exempel inom B2B ar PostNord, Strélfors
och Tingstad.

Litiums plattform och erbjudande

Vikten av att vara snabb, omstéllningsbar och
flexibel som e-handlare ar nyckelomraden for
att lyckas i det digitala landskapet. Litium
erbjuder paketerad flexibilitet. Det innebér att
foretag har mojlighet att anvanda
fardigpaketerade 16sningar som ger snabbhet
och minskar risken vid uppstart av sin digitala
handel. Men foretag har ocksa flexibiliteten att
skapa unika kundupplevelser, kéra "headless”
och anpassa plattformen efter specifika
affarsbehov. Det gor att foretag kan vixa
obegransat med Litium och inte riskerar att
"vaxa ur” plattformen. Litium tror inte pa 6ppna
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tekniska ramverk da det oftast leder till hoga
utvecklings- och férvaltningskostnader.

Karnan i Litiums plattform bestar av; en e-
handelsmotor som skdter kampanjer och
ordermottagning (OMS), ett centralt
produkthanteringsverktyg (PIM) och ett
publiceringsverktyg (CMS). Delarna ar helt
integrerade och skapar tillsammans basen for
ett foretags digitala process, men kan dven
anvandas var for sig, sa kallad headless.

I plattformen ingar dven Litium Accelerator, som
ar en paketering med fardiga funktioner och
l6sningar for en e-handel eller for en
aterforsaljarportal. Genom att bygga sin e-
handel pa en flexibel standardlésning, baserad
pa best practice, kan kunderna korta sin time-to-
market och i stéllet ldgga resurserna pa det som
skapar mervarde och konkurrensférdelar.
Dessutom sdnks framtida underhallskostnader
da Litium star for vidareutvecklingen av all
basfunktionalitet.

Litium har ocksa valt en sa kallad best-of-breed-
strategi som innebar att Litiumplattformen
innehaller alla viktiga karnfunktioner, men dar
bolaget arbetar tillsammans med ledande
teknologiaktorer for spetsfunktioner. Detta for
att standigt sitta pa de senaste funktionerna och
vara anpassningsbara till olika kundkrav pa ett
snabbt och kostnadseffektivt satt. Litium Add-
ons ar fardiga integrationer som sparar
kunderna tid och sakerstaller kvalitet, exempel
ar Nosto, Klarna, med flera.

Litium gor det mojligt att bygga och starka
varumarket samt ge en enhetlig kund-
upplevelse i alla forsaljningskanaler, sa kallad
unified commerce.

Partnernatverket

Litiums noggrant utvalda leverantorer av
specialistfunktioner och kringtjanster skapar ett
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omfattande ekosystem och ar strategiskt viktiga.
Till dessa teknologipartners hor betalnings-
leverantorer, olika typer av analys- och
sokverktyg, e-postmarknadsforing, marketing
automation och andra system som Litiums
kunder har behov av for att optimera sin
forsaljning och kundservice. Nagra exempel pa
teknologipartners ar Klarna, Nosto, Loop54,
Apsis och Voyado. Denna del av digitala
handelslésningar brukar kallas ekosystem.

Litium far intdkter fran ekosystemet via olika
typer av intaktsdelningsmodeller och eko-
systemet ar strategiskt viktigt for bolaget och
mojliggor en fortsatt stark och snabb tillvaxt.
Den digitala utvecklingen och handeln gar
mycket snabbt och ekosystemet ar en
accelerator for denna.

Litiums partnernatverk bestar dven av
implementationspartners, vilka ar centrala i
bolagets affairsmodell och det som gor den
skalbar. Natverket bestar av IT-konsultforetag,
e-handelsspecialiserade webbyraer och olika
typer av digitala kommunikationsbyraer.
Samtliga implementationspartners har hog
kompetens och lang erfarenhet inom digital
handel. Forsaljning och implementering av
l6sningen gors tillsammans med dessa partners.
Det ar darfor viktigt att bolagets partners har
ratt kompetens, ar affirsmassiga och haller en
hog serviceniva. Litium arbetar med de basta
och gor alltid en noggrann utvardering av de
foretag som vill bli partners.

For att kontinuerligt kvalitetssakra och utveckla
kompetensen for utvecklare, 16sningsarkitekter
och sdljare hos partners har Litium ett
certifieringsprogram. Totalt bedémer Litium att
mer dn 600 personer idag jobbar med Litium
och plattformen i Skandinavien. Exempel pa
implementations-partners ar Columbus,
Cloudnine och Knowit.
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Litium i sammandrag

Ekonomisk éversikt (SEK) Q3 2021 Q32020 9man2021 9 man2020
Repetitiva avtalsintakter 13428 391 11595335 39744957 32668 341
Repetitiva avtalsintakter andel i % 96,7% 98,4% 96,6% 97,4%
Nettoomséttning 13 886 128 11785302 41148346 33527590
Tillvaxt nettoomsattning 17,8% 30,4% 22,7% 16,8%
Abonnemangsintakter 11521833 9085756 34106001 26109538
Abonnemangsintakter, andel i % av repetitiva
avtalsintakter 85,8% 78,4% 85,8% 79,9%
Rorliga intakter 1906 558 2509579 5638 956 6 558 803
Roérliga intakter, andel i % av repetitiva avtalsintakter 14,2% 21,6% 14,2% 20,1%
Bruttovinst 9532660 8 334936 18674774 15935 851
Bruttomarginal 68,3% 70,5% 68,3% 72,1%
EBITDA -143 154 -1253861 -4007 162 -6999658
EBITDA% -1,0% -10,6% -9,7% -20,9%
EBITDA/ genomsnittligt antal aktier -0,01 -0,10 -0,29 -0,61
EBITDA/ genomsnittligt antal aktier efter utspadning -0,01 -0,09 -0,27 -0,56
Nettoresultat -2741354  -3470357 -11913076 -14013524
Nettoresultat/genomsnittsnittligt antal aktier -0,19 -0,26 -0,87 -1,22
Nettoresultat/genomsnittligt antal aktier efter utspadning -0,18 -0,24 -0,80 -1,12
2021-09-30 2020-09-30 2020-12-31
Annual Recurring Revenue ("ARR") 58 540 614 48 656 710 51324 653
Tillvaxt Annual Recurring Revenue 20,3% 27,9% 23,1%
Balansomslutning 84687703 76 658 175 75931331
Eget kapital 66 953 025 59 136 441 54 168 109
Genomsnittligt antal aktier for perioden 14 252 201 13 177 109 11510 443
Genomsnittligt antal aktier for perioden vid full utspadning 15377 201 14 302 109 12 560 443
Soliditet 79,1% 77,1% 71,3%
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Kommentarer till den finansiella
informationen

Foregdende period redovisas inom parentes.

Intdkter och bruttomarginal

Nettoomsattningen 6kade med 17,8 % till 13,9
MSEK (11,8 MSEK) med en bruttomarginal pa
68,3 % (70,5 %). Intaktsokningen drevs framst
av tillvaxten av abonnemangsintikter fran
existerande och nya kunder. Andelen repetitiva
intakter uppgick till 96,7 % av nettointakterna
(98,4 %).

Intakterna ar till 6vervagande del fasta och
endast till en mindre del rorliga. De fasta
licensintakterna uppgick till 11,5 MSEK, (9,1
MSEK) och bestod framst av aterkommande
abonnemangsavgifter. De rorliga intdakterna,
uppgick till 1,9 MSEK, (2,5 MSEK) och har
genererats genom att Litiums kunder har en
prismodell som baseras pa volym, anvander
olika tillaggstjanster sisom exempelvis
betalldsningar och cloudlésningar men daven av
extradebiteringar pa grund av nyttjande utéver
vad som ingar i respektive kunds grundavtal.

Under kvartalet har Litium introducerat en ny
tillvaxtbaserad prismodell som innebar att
tekniken skalar automatiskt och dar kunden
betalar for det de anvander och den forsaljning
som genereras genom plattformen.

De direkta kostnaderna uppgick till 4,4 MSEK
(3,5 MSEK) och inkluderar rorliga externa
driftkostnader samt direkta férsaljnings-
kostnader sasom direkta kostnader hanforliga
till teknologipartners och den kickback som vara
implementationspartners erhaller vid
inférsaljningen av Litiums erbjudande.

Pa kvartalsbasis ser vi att bruttomarginalen kan
komma att fluktuera pa grund av enstaka
handelser som kan, relativt sett, fa stor
paverkan. I takt med att var affar vaxer kommer
detta att minska. Marginalen for helaren ger en
rattvisande bild.

Kostnader

Rorelsens kostnader uppgick till 18,6 MSEK
(17,0 MSEK) for tredje kvartalet vilket ar en
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okningstakt pd 9,1 % (3,2 %) jamfort med
samma period foregaende ar. Litium satter stort
varde pa god kostnadskontroll och utvecklingen
ar i linje med bolagets plan.

Personalkostnader har 6kat till 7,9 MSEK (7,5
MSEK) vilket ar i nivd med samma period
foregaende ar.

Resultat

EBITDA marginalen starktes jamfort med
jamforelsekvartalet framst driven av en
forbattrad nettoomsattning. I relativa tal
uppgick EBITDA till -0,1 MSEK (-1,3 MSEK).
EBITDA per aktie blev -0,01 SEK (-0,10 SEK) och
resultatet fore och efter skatt per aktie uppgick
till -0,19 SEK (-0,26 SEK).

Bolagets huvudfokus pa tillvaxt och att vixa i
ARR kvarstar. Litium avser att fortsatta
investera i produktutveckling, marknads-féring
och forsaljning. Syftet med att gradvis och
selektivt 6ka resurserna ar att fortsatt kunna
mota en 6kad efterfragan av Litiums erbjudande
i Sverige och ovriga Skandinavien samt att
sakerstalla ratt produkterbjudande och intern
kompetens. Detta har medfort 6kande forluster
under 2019 men fran och med 2020 och under
2021 har Iénsamheten férbattrats. I takt med att
gapet mellan intdkter och kostnader fortsatter
att minska ser vi att denna trend 6ver tid
kommer att vara bestaende vilket drivs av den
underliggande skalbarheten i Litiums
affarsmodell.
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Investeringar och avskrivningar

Investeringarna uppgick till 5,2 MSEK (4,8
MSEK), en 6kning med 9,7 %. Okningen hanférs
till hogre aktivitet inom produktutveckling.
Avskrivningarna for kvartalet uppgick till 2,6
MSEK (2,2 MSEK) vilket motsvarar en 6kning
med 19,3 %.

Finansiell stillning och kassafléde

Kundfordringarna uppgick till 8,4 MSEK (7,4
MSEK).

Periodens kassafldde fran den l6pande

verksamheten uppgick till 4,7 MSEK (4,9 MSEK).

Likvida medel vid periodens utgang uppgick till
16,4 MSEK (21,4 MSEK). Bolagets
checkrakningskredit uppgar till 5 MSEK (3
MSEK). Soliditeten uppgick vid periodens slut
till 79,1 % (77,1%).

Repetitivt avtalsvirde, ARR

Annual Recurring Revenue (ARR) uppgick per
2021-09-30 till 58,5 MSEK (48,7 MSEK per
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2020-09-30) vilket motsvarar en tillvaxt pa 20,3
%.

Litium definierar Annual Recurring Revenue
(ARR) enligt foljande: fasta avtalsintakter
kommande 12 manader plus rorliga
avtalsintdkter senaste 12 manaderna
uppridknade enligt nedan formel. Bada delarna
ar exklusive antaganden om tillvaxt genererad
av nya kunder, exklusive antagande om churn
(kunder som kommer att ldmna Litium) samt
exklusive antaganden om positiv eller negativ
paverkan av omforhandlade kundavtal. Dock
minskas ARR med eventuella rabatter.
Arsvirdet for de rorliga avtalsintiakterna
definieras som summan av de rorliga
avtalsintakterna for de fyra senaste kvartalen
uppraknat med tillvixten jamfért med de fyra
narmast foregaende kvartalen.

(Q4 2020+Q1+Q2+Q3 2021) * (Q4
2020+Q1+Q2+Q3 2021) / (Q3+Q4 2020+Q1 +Q2
2021)
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Ovrig information

Aktiedgarinformation Narstaendetransaktioner

Fakta om Litiums aktie Under kvartalet har tvd medlemmar i Litiums

] styrelse uppburit ersattningar utéver
Marknadsplats: Nasdaq First North Growth

Market
Namn: Litium

styrelsearvodet for radgivningstjanster.
Summan av arvodena understiger 200 000 SEK.

Kortnamn: LITI Risker och osdkerhetsfaktorer

ISIN-kod: SE0007387246

Antal aktier: 14 252 201 Denna finansiella rapport innehaller uttalanden
Antal réster: 14 252 201 som ar framatblickande. Faktiska framtida
Kvotvarde: 1,0 SEK resultat kan skilja sig vasentligt fran dessa

Antal aktieigare: 3 728 uttalanden. Faktorer som kan paverka bolagets
resultat utgors av bland annat den generella
Finansiell kalender marknadsutvecklingen for digital handel,
konkurrenssituationen, effekten av olika
Delarsrapport Q4 2021; 17 februari 2022 makroekonomiska omstandigheter, teknisk
Arsredovisning 2021; 31 mars 2022 utveckling, valutakurs- och rantefluktuationer
samt politiska risker. Nuvarande och tillganglig
finansiering anses vara tillracklig for att

sakerstalla fortsatt drift.

Agare Antal  Kapital/roster
FastPartner AB 2540 328 17,82%
Swedbank Robur Microcap 1220 000 8,56%
TIN NyTeknik 1167 738 8,19%
Swedbank forsakring 1033798 7,25%
Avanza Pension 994 895 6,98%
Tagehus Holding AB (RGG ADM-Gruppen AB) 710 000 4.98%
Mikael Lindblom 657823 4,62%
Aktia Nordic MIC 643661 4,52%
Lars Karlsson (Arnas Forvaltning AB) 493 951 3,47%
Nordnet pensionsférsakring 423 332 2.97%
Summa 10 storsta dgarna 9 885526 69,36%
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COVID-19

COVID-19 har inte haft nagon avgorande positiv
eller negativ paverkan pa Litiums befintliga
affar da 6vervagande del av bolagets intdkter ar
avtalsbundna. Vidare har Litium en stor bredd i
sin kundbas med kunder fran manga olika
branscher och segment vilket ytterligare
balanserar for pandemins paverkan.

14 (20)

Den finansiella informationen i denna rapport
har inte granskats av bolagets revisor.

Stockholm den 28 oktober 2021
Litium AB (publ)
Styrelsen

Adress och postadress:
Litium AB (publ)
Luntmakargatan 34

111 37 Stockholm
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Finansiell information

Denna kvartalsrapport har upprattats i enlighet med arsredovisningslagen och Bokféringsnimndens
allmanna rad BFNAR 2012:1 Arsredovisning och koncernredovisning (K3). Fér en mer detaljerad

beskrivning av bolagets redovisningsprinciper, se arsredovisningen for 2020.

Resultatrakning 2021-07-01 2020-07-01 2021-01-01 2020-01-01
Belopp i SEK 2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30 2020-09-30
Nettoomsattning 13 886 128 11785302 41148 346 33527590
Aktiverat arbete for egen rakning 1890 495 1783 186 7304605 6 179 022
Ovriga rérelseintakter 75971 43 572 155007 132 399
15 852 594 13612060 48607958 39839011
Rorelsens kostnader
Ovriga externa kostnader -8066 614 -7462845 -26086 867 -24 063 519
Personalkostnader -7871188 -7456 657 -26610 805 -22697 276
Av/nedskrivningar av materiella och immateriella
anlaggningstillgangar -2588 465 -2 169 363 -7710 023 -6 536 108
Ovriga rorelsekostnader -57 946 53 581 -60 601 -77874
Rorelseresultat -2731619 -3423224 -11860 338 -13 535766
Resultat fran finansiella poster
Ovriga ranteintékter och liknande intékter - 0 - 468
Réantekostnader och liknande kostnader -9 735 -47 133 -52 738 -478 226
Resultat efter finansiella poster -2741354 -3470 357 -11913 076 -14 013 524
Resultat fére skatt -2741354 -3470 357 -11913 076 -14 013 524
Skatt pa arets resultat - - - -
Arets/periodens resultat -2741354 -3470 357 -11913 076 -14 013 524
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Balansrékning

Belopp i SEK 2021-09-30 2020-09-30 2020-12-31
Tillgangar
Anlaggningstillgangar
Immateriella anlaggningstillgangar
Balanserade utgifter for utvecklingsarbeten och liknande
arbeten 56 627 106 44843 026 47 401704
56 627 106 44 843 026 47401704
Materiella anlaggningstillgangar
Forbattringsutgifter pa annans fastighet 11337 37 537 30 986
Inventarier, verktyg och installationer 1043674 1313694 1218 615
1055011 1351231 1249601
Finansiella anldggningstillgangar
Andelar i koncernféretag 117 700 117 700 117 700
117700 117700 117700
Summa anlaggningstillgangar 57799 817 46 311957 48769 005
Omsiéttningstillgangar
Kortfristiga fordringar
Kundfordringar 8421545 7397987 11232 053
Upparbetad men ej fakturerad intakt 0 300762 270 831
Ovriga fordringar 55970 312650 148 044
Forutbetalda kostnader och upplupna intékter 1969 503 928 434 832520
10 447018 8939 832 12483 448
Kassa och bank 16 440 868 21406 386 14678 878
Summa omsattningstillgangar 26 887 886 30 346 218 27162 326
Summa tillgangar 84687703 76 658 175 75931331
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Balansrékning

Belopp i SEK 2021-09-30 2020-09-30 2020-12-31
Eget kapital och skulder
Eget kapital
Bundet eget kapital
Aktiekapital (13 177 109 aktier) 13 177 109 13 177 109 13177 109
Fond for utvecklingsutgifter 46 244 558 38023233 45262 357
59 421667 51200 342 58 439 466
Fritt eget kapital
Overkursfond 130 403 140 104 203 148 104 203 148
Balanserad vinst eller forlust -110 958 707 -82 253525 -89 492 649
Periodens resultat -11913076 -14 013 524 -18 981856
7531358 7936 099 -4 271357
Summa eget kapital 66 953 025 59 136 441 54 168 109
Langfristiga skulder
Ovriga skulder till kreditinstitut 666 656 0 1416 662
666 656 0 1416 662
Kortfristiga skulder
Skulder till kreditinstitut 0 2416 664 500 000
Leverantorsskulder 5422006 3514 223 6 981135
Skulder till koncernféretag 830 020 247 270 830 020
Skatteskulder 667 879 497 109 577778
Ovriga kortfristiga skulder 1446 456 1585961 1833 257
Upplupna kostnader och férutbetalda intakter 8701661 9260 506 9624 370
17068 022 17521733 20 346 560
Summa eget kapital och skulder 84687703 76 658 175 75931331

17 (20)

@ Litium



Kassaflédeanalys 2021-07-01 2020-07-01 2021-01-01 2020-01-01
Belopp i SEK 2021-09-30 2020-09-30 2021-09-30 2020-09-30
Den I6pande verksamheten
Resultat efter finansiella poster -2 741354 -3470 357 -11913 076 -14 013 524
mm 2588 465 2169 363 7710 023 6 536 108
-152 889 -1300 994 -4203 053 -7477 416
Betald inkomstskatt - -109 533 - -414 281
Kassaflode fran den Idpande verksamheten fore
férandringar av rérelsekapital -152 889 -1410 527 -4203 053 -7891697
Kassaflode fran férandringar i rorelsekapital
Okning (-) /Minskning (+) av rérelsefordringar 1051804 1096 041 2036 430 2113 330
Okning (+) /Minskning (-) av rérelseskulder -86 783 684 173 -3278 538 -549 851
Kassaflode fran den Iopande verksamheten 812 132 369 687 -5445 161 -6 328 217
Investeringsverksamheten
Forvarv avimmateriella anlaggningstillgangar -5200 719 -4 663 119 -16 480 610 -13 893 897
Forvarv av materiella anlaggningstillgangar -41120 -116 757 -260 233 -329 705
Kassaflode fran investeringsverksamheten -5241839 -4 779 876 -16 740 843 -14 223 602
Finansieringsverksamheten
Nyemission 26 199 992 39999 996
Emissionskostnader -1501999 -200 000
Salda teckningsoptioner 40 418
Nyupptagna lan 6 000000
Amortering av lan -250 000 -500 000 -750 000 -5083 334
Kassaflode fran finansieringsverksamheten -250 000 -500 000 23947993 40 757080
Periodens kassafléde -4 679707 -4 910 189 1761989 20 205 261
Likvida medel vid arets/periodens ingang 21120 575 26 316 576 14678 878 1201125
Likvida medel vid arets utgang 16 440 868 21406 386 16 440 867 21406 386
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Eget kapital

Bundet eget kapital Aktiekapital Fond fér utv.utgifter
Ingéende balans 13 177 109 45262 357
Transaktioner med &gare

Nyemission

Summa 13 177 109 45 262 357
Omféring mellan poster i eget kapital

Omforing till fond for utv utgifter 10 287 590
Summa 10 287 590
Vid periodens utgang 13 177 109 55549 947

Fritt eget kapital Overkursfond  Balanserad vinst el forlust Arets resultat
Ingaende balans 104 203 148 -89 492649 -18 981856
Transaktioner med dgare

Nyemission 26 199 992

Kostnader fér nyemission -1502 000

Summa 130 403 140 -90 994 649 -18 981856
Omforing mellan poster i eget kapital

Omféring till fond for utv utgifter -10 287 590

Disposition enl arsstammobeslut -18 981856 18 981856
Summa -29 269 446

Periodens resultat -11913 076
Vid periodens utgang 130 403 140 -120 264 095 -11913 076
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