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EMAIL SIGNATURES 
LINKEDIN | CREATE MULTIPLE QUALIFED SUSPECTS

 
Subject: Do you know these people?   

NAME, 

I hope this email finds you doing well.  

Quick question ‐ I was going to be reaching out to a few people who I have listed below because 
as you already know I do a great amount of work with OCCUPATION here in AREA. Before I 
reach out to anyone my team does a quick overview of their LinkedIn so we have a little bit 
more of an idea regarding their background. When I looked at their profiles, I noticed that the 
you were connected to each of these people, so I wanted to ask you… 

 Do you know them well?  
 If so, what would say is special about them? 
 Would you have any objection when I reach out to them that I mention that the two of 

us know one another well and you thought we may enjoy an introduction? 

Individuals I have in my system and am planning on reaching out to: 

 NAME 
 NAME 
 NAME 

Thanks, brother! 

Dave 

PS – SEND A BRIEF PERSONAL MESSAGE HERE (PEOPLE ALWAYS READ THE PS LINE!) 
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EMAIL SIGNATURES 
LINKEDIN | INTRODUCTORY NOTE

 
Subject: Introductory Note 

NAME, 

Thanks for the feedback. I’ll be sure to mention we know one another when I reach out. 

I’m sure you can imagine, people are typically more receptive to my phone call when they hear 
in advance from you that the two of us do in fact know one another well and that you think we 
would enjoy meeting. Any chance you’d mind copying the note below and shooting it to them 
via email? 

PS – feel free to scratch this and say something different or adjust the wording in any way you 
feel appropriate. 

NAME, 

I hope all is well in your world. I thought of you today, and I wanted to introduce you and Dave 
Resseguie. Dave is with COMPANY here in AREA. I asked him to call you as I think the two of you 
would really benefit from meeting one another.  

I assume that you have a number of relationships with people in the financial arena, and I am 
sure you have already done some financial planning. That said, Dave shared some ideas with me 
that I think you, as well, will find to be particularly interesting and relevant.  

I’ve copied Dave on this email. Either he or someone from his team is going to be reaching out in 
the next few days. Clearly, there is no obligation on your part to meet. I think you would at least 
enjoy an introduction. 

Also, I just shared his contact info with you. It might be a good idea to save it in your phone that 
way you’ll know it’s him when he reaches out. 

Hopefully you get the chance to connect! Have a great day! 

NAME 

Thanks again, and have a great day! 

Dave  
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