
a different story

  POTENZIARE IL 
BUSINESS DIGITALE 

CON UN APPROCCIO 
INTEGRATO E 

FULL-FUNNEL
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OBIETTIVI

Ottimizzazione del canale ecommerce grazie al 
miglioramento della visibilità sui motori di 
ricerca e dell’usabilità generale del sito

Maggiore efficacia ed efficienza degli 
investimenti grazie ad un consolidamento dei 
dati di interazione con il business digitale

Esplorazione di opportunità 
mid-upper funnel e drive-to-store per 
contrastare la saturazione del budget 
media legato a campagne inbound e 
pure performance
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IL NOSTRO APPROCCIO

Definizione della roadmap 
tech

08/2019

Avvio di campagne a 
performance

03/2021
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Affinamento della 
strategia grazie ad un 
approccio data driven

Avvio di campagne 
upper-funnel

Budget Forecast 
annuale

Definizione di un 
processo efficace

Attivazioni 
Drive-to-Store

UX testing e 
ottimizzazione

Revisione dell’action 
plan 
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RISULTATI

Ottimizzazione del canale ecommerce 
grazie al miglioramento della visibilità sui 
motori di ricerca e dell’usabilità del sito

Revenue+ 200%

RISULTATIOBIETTIVI

1
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Sessioni+20%
Conversion Rate+100%

Data Accuracy+35%
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Maggiore efficacia ed efficienza degli 
investimenti grazie ad un consolidamento 
dei dati di interazione con il business 
digitale

Esplorazione di opportunità mid-upper 
funnel e drive-to-store per contrastare la 
saturazione del budget media legato a 
campagne inbound e pure performance

Incremento del Brand 
Search Lift+100%



VUOI 
SAPERNE DI 
PIÙ? 

via Carlo Leoni, 7 
35139 Padova (Italia)

(+39) 049 738 6284

info@store.is 

www.store.is


